INFORME DE GERENCIA
EMPRESA “IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA.” EJERCICIO ECONOMICO 2018

En mi calidad de Gerente General de La Compafiia IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA pongo a
consideracion de la junta de accionistas, el informe de resultados del ejercicio econdémico 2018.

EVOLUCION DE LAS VENTAS EN UNIDADES
En el ejercicio econémico 2018, Thunder registra ventas de 1749 unidades reflejando un
crecimiento del (26%) con relacion al ejercicio 2017, afno en el cual se vendieron 1385 unidades.
Este comportamiento de las ventas obedece principalmente a 2 factores:

1. Potencializacion del canales retail.

2. Crecimiento y desarrollo de nuestra cadena de tiendas propias.

FACTURACION

La facturacién total en el 2018 es de $1,983,167 vs $1,415,979. en el 2017, lo que arroja un
crecimiento en dolares de $ 567,188.

El promedio mensual de facturacién se incrementa en un 40% pasando de $117,998 en el 2017 a
$165,263 en el 2018.

El costo de ventas se incrementa en 29.58% pasando de $1,087,807.32 en el 2017 a $1,409,550.70
en el 2018 mientras que el crecimiento de ventas en unidades es del 26%.

El costo de ventas es el 71.05% de los ingresos.

EXPECTATIVAS PARA EL 2019
El ejercicio economico del 2018 para IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA se sustenta en 3 pilares
fundamentales:

Fortalecimiento y crecimiento cadena Thunder.

« La nueva oferta de crédito directo en el 2019 nos ha permitird aumentar el margen de
contribucion promedio de $368 /unidad (venta contado) hasta $667 / unidad (venta crédito).

= Los costos de operacion e la fabrica de crédito son todavia muy altos en relacion a la
cantidad de créditos colocados por lo que estamos trabajando para colocar el 35% de las
ventas en crédito directo.

= Con 8 tiendas operativas ya se han logrado ventas mensuales de hasta 89 unidades por lo
que se proyecta llegar hasta final de afo a un promedio de 100 unidades mensuales con
las 9 tiendas en Quito

Fortalecimiento alianza con clientes claves.
= Enel 2019 ofrecemos a este canal un portafolio mas robusto de 9 modelos (4 nuevos).
e Para el ultimo trimestre se proyecta estabilizar la venta mensual en 130 unidades / mes
mediante una ejecucién de sistemas de incentivos que nos permitira mantener la confianza
y motivacion de la fuerza de ventas, pasando de 778 unidades vendidas en el 2018 a una
proyectada de 1129 unidades en el 2019.

Agradezco el apoyo de todos los socios en la direccion de Thunder, comprometiendome siempre
con mi mayor esfuerzo para fortalecer a la empresa guiandola en su camino de recuperacion y
fortalecimiento.
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JuaniPablo Vélez Salcedb
GERENTE GENERAL
IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA




