INFORME DE GERENCIA
EMPRESA "IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA," EJERCICH) ECONOMICD 2012

En mi cafidad da Gevanls Genaral.de Le Compafia IWTHUNDER MOTORS CLA L TDA pongo a
congideracicn de la junla de accionistas, of informe de resultados ded epercicio econdmico 2012,

EVOLUCKIN DE LAS VENTAS

En el gjercicio condmits dal afa 2012, Thurder presenta un incremento en venias del 10,4% con
3423 unidades vandidas varsus & aho 2011 que regisknd wantas de 3100 unidades. H crecimiento
en relaclén al ano 3010 8s del 270%.

A pesar del ncremenio en ventas lanio an unidades como an dolares, o marpan s va gfactado
por tactores lales como; descuentos por Baja rolaciin de certos modelos, costo de mtegracian de
componentes locales, reprocesos de partes duranie of proceso de ensamblaje, cosko de pamas
grado autamoirz, entre abros,

ENSAMBLAJE E INTEGRACION

Alineados con 3 expecialiva de exigencia generada por enlidedes gubemamentales como el
COMEX v MIFRD, somos |3 primera marcs en incorporas estas molo pertes, con grados de
tegracein que & slldan enire o S% ¥y T segin cada modelo. Thunder ha sposieda = la
integrackin comao un valor agregado ¥ ventaja competiliva gue & evidenciard an el mercads a un
me&digno plazo cuando la integraciin =& 9es una exigencle para poder mportar an CKD

PORTAFOLIC DE PRODUCTOS

Loz modalos todo terreno lisen una parlicipacitn del 53% en relacidn ala venta lolal, mientras
gue las modds ulilitaras Hene un 47%. Le perlicipackin de Thumder deniro de 1odo el mercado de
molas 2012 s dal 2% con una venta total de 2868 unidades matrculadas de un todad de 116,633
unidades malricukadas en este periodo,

EXPECTATIVAS PARA EL 2013

El gjercicio acondmico del 2013 para WTHUNDER MOTORS CIA LTDA s concentra en la
conzolidacion de sus canales de dwirbuckin para alcanzar una presancia consislente en el
mercads, incremeantiando nivales da ventas.

Los puniaies estraldgicos del negocio congiderados son:

. Auments de facturacidn por medio de mayores margenes de venlas en iodo nuesto
poriafolss de praductos.

L Desarrollo de ks -actuales canales de disinbucikén para polencializar su cepacided da
colocacldn, con precios de mercado competilivos v en los plazos de venia adecuados tEnio en el
canal mayoreo como &l canal detallists.

* Incorporacion de nuevos canales de distribucidn detalllsta,
J Mejoramiento de |a calidad desde origen pare reducir log costos de garaniies y refrabajod.
¥ Desarrodio de canal propio divigids al clienbe firal

Adicionalmente debemos seguir trabajando en consalldar &l conocimlents y presencia de nuestra
marca en al mercado par |ograr potencializer ka rodecitn de nuesiroa productos en cada punio de
distribution donda e encuanire, d8 esta forme nueslos clieanies aumanlaran su rotacin
desencalenands una mayor preferencia de marca e incremenio en ventas,

Agradezco la conflanza a lodos [o8 Socios de |e empresa v especialments al Pregidenis y a le
Gerencla Financlera por su apoyo constanie en la direccion de-mi representeda encamindndola
Sherp 8 LN manr wracimianto ¥ mbusbkecamianio de e misma.
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