
  

INFORME DE GERENCIA 
EMPRESA “IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA.” EJERCICIO ECONOMICO 2912 

En mi calidad de Gerente Gensralde La Compañía IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA pongo a. 
consideración e la junta de accionistas, nforme de resultados del jeciio económico 2012. 
EVOLUCIÓN DE LAS VENTAS 
Enel jerlioexonómico del año 2012, under pretenta un incremento an vans del 10.4% com 
3422 unidades vondias versus al año 2011 que regar ventas de 3100 unidados. El crecimiento 
en celación 300 2010 es el 270%, 

A pesar del incremento en venas anto an unicadas como en dólares, el margen so e afectado, 
por factores ales como; descuentos por baja rolación de ciertos modal, asta de integración de 
Components lcsles repocesos de pares duran el proceso de ensamblaje, costo de pamos 
rado automotiz, ense años. 
ENSAMBLAJE E INTEGRACIÓN 
Alneados con la expeciliva de exigencia generada por entidades gubemamentales como ol 
COMEX y MIPRO, somos la primera marca en ncomorar esias mao pares, con grados de 
integración que 48 slian entre el 5% y 7% según cada modelo. Thunder ha sposiado e la 
integración como un vaor agregado y ventaja competiva que e gvideniara an el mercado 2 un 
mediano plazo cuando la inagración se see una exigencia para poder imporar en CKD' 

  

PORTAFOLIO DE PRODUCTOS. 
Los models todo terano llenen una paricipación dl 53% an relación a la venta otl, mientras 
Que las motos utilars tene un 47%. La participación de Thunder dentro de tado el mercado de 
motos 2012 es del 2% con una venta tal de 2963 unidades matriculados de unta de 116.933 
unidades matrcujadas on asi poro. 
EXPECTATIVAS PARA EL 2013 
El sirio económico del 2013 para IVTHUNDER MOTORS CIA LTDA 8 concentra en la 
consolidación de sus canales de dslbucin para alcanzar una precancia consisento an ol 
mercado, incrementando velas de ventas 
Los puntales estratégicos del egovo consierados son 
+ Aumento de facturación por medio de mejores mórgenes de ventas en todo nuestro 
orita d productos, 
*% "Desarrolo de los actuales cansles de distribución para potencializar su ospecidad de 
colocación con precios de mercado compeñtivos y en los plazos de venta adecuados tanto an el 
anal mayoreo como al canal detal. 
+ Incorporación de nuevos canales de distribución deal, 
+ Mejoramiento dela calidad dosde organ para reducirlo costs de goranas y retrebejos 
+ Desarrolo de canal people deigidoalclento final 

  

  

Adicionsimente debemos segui tabejendo en consolidar el conocimiento y presencia de nunetra 
marca en el mercado para logrr potenciar 1aolacón de nuestro productos en cada punto de 
isubución conde se encuenta, de esta forma nuestos Cenas aumentarán Su rotación 
esencacionando una mayor proorencia de marca o mcremento an ventas 
Agradezco la confianza a todos los socios delo emprasa y especialmente al Presidente y ala 
Gerencia Financiera por su apoyo consiane en la drocción de mi representada encaminándola 
siempre 3 un mayor cocimiento y obustecimiento de la misma.   

  

ERA 
INTHUNDER MOTORS CIA LTDA.


