INFORME DEL GERENTE GENERAL A LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS
DE LA COMPANIA

Sefiores Socios:

En primer lugar, reciban mi agradecimiento por la confianza y apoyo que ustedes depositaron
en mi para que yo pueda cumplir mi gestion al frente de VOICE ON NET VONEXT S.A.

Cumplo con informar a ustedes sobre el desarrollo de las actividades de la Compaiiia durante
el periodo comprendido entre el 1 de enero y el 31 de diciembre del 2010. Durante este
periodo, la Administracion se ha concentrado en realizar alianzas y acuerdos de distribucion de
nuevos productos de la misma manera como se [o hizo el afio anterior.

En este aflo se ha logrado hacer alianzas para la distribucién de productos a través de las
operadoras de telefonia celular lo que nos ha permitido incrementar las ventas
significativamente y recuperar nuestra posicién competitiva. Como parte de nuestro crecimiento
se cuentan los productos de telefonia movil que se ha logrado introducir y que haran un
impacto en nuestras ventas en el afio venidero ya que el desarrollo de los canales antes
mencionados tiene que seguirse manejando para poder ampliar la linea de productos por la
diversidad de soluciones que estas empresas requieren para sus consumidores finales.

Durante el ejercicio econémico 2010, las ventas de la Compaiia crecieron en un 190%
comparadas con el afio 2009. Y esa tendencia se espera continte el afio 2011.

Si bien los costos tienen un légico incremento esperado, los gastos no crecieron
significativamente debido a la mejora de productividad de la empresa ya que con los nuevos
productos se hace posible que con el mismo esfuerzo y recursos se mejore la rentabilidad. Por
el lado de los gastos estos crecieron en 25% en el afio 2010 comparado con el 2009, pero
nuestra utilidad operacional crecié en 127%.

Para el afio 2011 la Gerencia de la Empresa se enfocara en generar una mejor relaciéon con
las operadoras de telefonia celular y ampliar la oferta de productos a las mismas para
incrementar nuestras ventas. Sin embargo, es de anotar que la empresa requiere una fuente
externa de financiamiento ya que el nuevo modelo de negocio implica que los compradores nos
pagaran a sesenta 0 noventa dias mas o menos, y nosotros no hemos conseguido crédito de
nuestros proveedores en el exterior, por el contrario, tenemos que pagar por adelantado estas
compras.
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Atentamente,

Leonardo Tobar
Gerente General

Av. 9 de Octubre N19-33 y Av. Patria Edif. ETECO 3er piso
Telf.: 290-4999 Fax: 2907039
Email: info@vonextsa.com




VON EXT S.A.
BALANCE GENERAL

PERIODOS FISCALES 2010Y 2009

MONEDA: US DOLARES

2010 2009 INCR/DISM %

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE
CAJA Y BANCOS 111,14217 1,050.48 10390%
CUENTAS Y DCTOS POR COBRAR CLIENTES 15,400.46 1,190.70 1193%
CUENTAS POR COBRAR RELACIONADAS 1,009.30 1,009.30 0%
OTRAS CTAS. Y DCTOS. POR COBRAR 7,297.75 6,381.27 14%
CREDITO TRIBUTARIO SRI 31,597.21 8,267.42 282%
INVENTARIO MERCADERIA EN ALMACEN 7542418 53,313.72 41%
MERCADERIAS EN TRANSITO 0.00 5,476.29 -100%

TOTAL ACTIVO CORRIEN ,698 %

ACTNOFWO

TOTALACTNG

PASIVO

PASIVO CORRIENTE
CUENTAS POR PAGAR A PROVEEDORES LOCALES| _ 166,704.85 22,952.49 626%
CUENTAS POR PAGAR RELACIONADAS 61,360.98 53,829.64 14%
CUENTAS POR PAGAR A PROVEEDORES DEL EXTH 6,330.13 0.00
OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES FINANCIERAS 630.54 7.160.47 -91%
OTRAS CTAS Y DCTOS. POR PAGAR 12,683.74 3,246.05 291%
OBLIGACIONES CON EL SRI 6,191.13 8,267.42 -25%
15% PARTICIPACION TRABAJAD 1,445.69

TOTAL PASIVO COI

_000]

PASIVO LARGO PLAZO

OBLIGACIONES CON INSTITUCIONES FINANCIERAC

0.00

TOTAL PASIVO A LARGO PLAZO

PATRIMONIO NETO

CAPITAL SUSCRITO 10,000.00 10,000.00 0%
RESERVAS 804.30 804.30 0%
RESULTADO DE EJERCICIOS ANTERIORES -30,203.93 9,645.33 -413%

RESULTADO DEL EJERCICIO

VNN

5,923.64

-39, 849 26

ISABEL CANAS
CONTADORA
REG. 13182

ONARDO TOBAR
GERENTE GENERAL




VON EXT S.A.

MONEDA: US DOLARES

ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS
PERIODOS FISCALES 2010 y 2009

2010

2009

INCR/DISM %

INGRESOS PERACIONALES

VENTAS

COSTO DE VENTAS DE EQUIPOS

INVENTARIO INICIAL 53,313.72 56,226.21 -5%
COMPRAS LOCALES 147,577.97 23,859.10 519%
IMPORTACIONES 124,994.47 68,855.55 82%
INVENTARIO FINAL -75,424.18 -53,313.72 41%

GASTOS OPERACIONALES

SUELDOS, SALARIOS Y OTRAS REMUNERACIONES 92,602.38 105,094.96 -12%
MANTENIMIENTO Y REPARACIONES 4,692.73 3,325.95 41%
ARRIENDOQO BIENES INMUEBLES 36,177.70 21,174.16 71%
PROMOCION Y PUBLICIDAD 0.00 237.21 -100%
SEGUROS Y REASEGUROS 0.00 148.02 -100%
COMBUSTIBLES, LUBRICANTES Y SUMINISTROS 0.00 2,067.85 -100%
AGUA ENERGIA Y TELECOMUNICACIONES 0.00 88.61 -100%
CAPACITACION 17,773.30 0.00 0%
GASTOS DE VIAJE 11,994.11 3,126.01

OTROS GASTOS GENERALES 20,751.57 11,527.40

OTROS INGRESOS Y GASTOS NO OPERACIONALES

RENDIMIENTOS FINANCIEROS

-1,142.17

2,150.21

INTRESES Y COMISIONES BANCARIAS

15% PARTICIPACION TRABAJADORES

1,445.69

0.00

0.00

IMPUESTO SOBRE LA RENTA




