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Lnworno Nacionai

El afio anterior fue muy complicado, pero a la vez de grandes retos debido a los cambios
en la organizacion con visperas de tener una mayor presencia en el mercado.

El aspecto economico no fue muy favorable sobre todo el ultimo trimestre que se vio
complicado en el tema de liquidez para la empresa, por la inestabilidad en el sistema
rinanciero.

El aumento de riesgo pais contribuye a una falta de circulante en el mercado.

Pese a que no se tuvo una estabiiidad del pais se logro este crecimiento.

Impacto de la Empresa

La empresa pese al entorno econémico no favorable para un crecimiento crecio un 33%
en relacion al 2006.

La falta de circulante en el mercado es lo que mas impacté por el tema de liquidez.
Nuestros dias de cuentas por cobrar se incrementd, teniendo que recurrir a gastos no
presupuestados para el cumplimiento de metas.

Los costos se vieron afectados por el incremento en los precios de los productos que nos
entrega nuestro principal proveedor.

Desempeiio del Negocio

El crecimiento en las ventas ayudo a cubrir nuestros costos fijos que se vieron en
aumento, pero al tratarse de un afio de oportunidades para la empresa no se tuvo la
rentabilidad deseada para tener resultados positivos.

Los precios establecidos por nuestros proveedores y la competencia desleal, nos
obligé a mantener una baja rentabilidad, con el fin de mantener nuestra participacion en
el mercado.

Cumplimiento de Objetivos

En ventas crecio un 33% vs al afio 2006

El margen bruto bajo del 25% al 18%

Se tuvo una pérdida contable de USD 1440.67
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La cartera se incremento notablemente, aumentando los dias de recuperacion.

Nuestros pasivos a largo plazo se incrementaron para poder mantener nuestras
obligaciones al dia.

Objetivos para el aiio 2008

Liegar al presupuesto planteado para este afio:

1.- lograr mantener nuestro margen sobre el 20%

2.- Incrementar nuevas lineas de distribucion

3.- Crecimiento de las lineas existentes, contando con el apoyo de proveedores.
4.- Contar con personal mas capacitado y comprometido con la empresa.

5.- La posibilidad de expandirnos a otras provincias de la sierra.

Ing. Luis Cardona Diaz
Abril 2008
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