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PERIODO 2014 

Entorno Nactonal 

El periodo 2014 fue un año de crecimiento en algunas líneas de productos 
especialmente en limpiones ya que el mercado lo requiere según las nuevas normas. 

Impacto de la empresa 
La empresa obtuvo un crecimiento del 5.50% en sus ventas con relación del 2013, en el 

sector privado, en el sector publico decreció en un 37%, 

Desempeño del Negocio 
En este año la empresa arriesgo y contrato un Gerente Comercial el cual se mantuvo 2 
'méses en sus funciones y se lo separo de la compañía por no cumplirlos objetivos 
planteados para su contratación. El departamento de ventas tuvo una reestructura por. 
segmentos y se craó un puesto solo para ventas del sector público. | 

Se trato de regularizar las notas de crádito con nuestro principal proveedor Kimbariy 
Clark por un monto de 20.000,00, disminuyendo el endeudamiento con ellos. 

A continuación se muestra un comparativo entre el año anterior y el año 2014. 
Decremento en ventas 12%. 
Detremento del Margen del 26% al 20%, 
2013 ganancia, 2014 ganancia tuvo un decremento del 22,5%. 
Este ano la ganancia fue de 24571.64 
Se incrementó los días de cartera a 70. 
Se aumentó la rotación del inventario a 40 días 
Se cumplieron con las obligaciones a corto plazo dentro del período establecido: 

ol 01: | 
Elaño 2015 la empresa quiere Incrementar sus ventas en sus productos más rentables 
seguridad industrial, se buscara la distribución de estos productos con la empresa 3M, 
este objetivo lo vamos a realizar con el personal que al momento tenemos, un jefe de 
ventas un ejecutivo de penetración y 2 vendedores senior y una persona de seryicio al 
diente, la empresa necesita tener un producto propio el cual sez el único que lo] puede 

vender en Ecuador, ser distribuidor exclusivo de un producto o convertirse en productor. 

 



La empresa decidió no vender más al Estado debido a su ¡liquidez por este año hasta 
que las cosas vuelvan a retomar su rumbo. | 

Además para poder tener fljo para los nuevos proyectos que nas hemos planteado se 
está tramitando una línea de crédito con el Banco de Guayaquil 
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