PERIODO 2014

Entorno Naclonal

El periodo 2014 fue un afo de crecimiento en algunas lineas de productos
especlaimente en limpiones ya que el mercado lo requiere segin las nuevas nommas.

Impacto de la empresa

La;{ernpresa obtuve un crecimiento del 5.50% en sus ventas con relacion del 2:‘.!15:3,. en el
sector privado, en el sectar publico decrecia en un 37T,

Desempefio del Negocio
Eneste allo la empresa arriesgo y contrato un Gerente Comercial el cual se maMuvo 2

meses en sus funciones y 5e lo separo de fa compafiia por ne cumplir los abjetivas
planteados para su contratacion. £l departamento de ventas tuvo una reestructura por
segmentos y s€ cred un puesto solo para ventas del sector publico. |
Se trato de regularizar las notas de crédito con nuestro prinelpal provesdor Hifnhnrly
Clark por un monto de 30.000,00, disminuyendo el endeudamiento con ellos. |

A tontinuacion se moestrs un comparative entre el afo anteror v el afio 2004,
Decremento en ventas 12%.

Decremento del Margen del 26% al 20%.

2013 ganancla, 2014 ganancia tuvo un decremento de| 22.5%.

Este ano la ganancla fue de 24571.64

Se incrementd los dias de cartera a 70.

Se aumentd la rotacidn del nventario a 40 dias

Se cumplieron conlas obligaciones a corto plazo dentro del pericdo establecida.

Obj afig 20 |

El afio 2015 |a empresa gulere incrementar sus ventas en sus productos mas reptables
seguridad industrial, se buscara la distribucién de estos productos con Ta empresa 3M,
este objetivo lo vamos a realizar con el personal que al momento tenemos, un jefe de
ventas un elecutivo de penetracidn y 2 vendedores senior y una persona de servicio al
cliente, Ia empresa necesita tener un producto prople el cual sea el Gnico gue In'.pu ede
vender en Ecuador, ser distribuidor exclusive de un praducto o convertirse en pmg! uctor,



Laempresa decidio no vender mas al Estado debido a su iliquidez por este a% hasta
que las cosas vuelvan a retomar su rumbe. !

Ademds para poder tener flu|o para los nuevos proyectos que nos hemes ptantl}adn e
esta tramitando una linea de crédito con el Banco de Guayagquil

Ing- Luis Cardona
GERENTE GENERAL

20 de abril 2014



