
 

 



ventas de bebidas. El valor de ventas de vinos subió en $ 67k, licores en $ 20k y' 
bebidas sin licor en $12k llegando a los $ 369k, superior en $100k al año 2018. 

El costo de ventas. Los costos de ventas variables se incrementaron en términos 
porcentuales de 38.4% a 41.3% por un incremento en costo de alimentos de 33%. 
38% como resultado de una sustancial mejora en la calidad de productos que no 
fue pasado en los precios a los clientes hasta el último trimestre del año pero que 
tuvieron muy buena acogida para ellos. Con el incremento de precios realizado a 

finales del 2019, el desempeño de costo de alimentos en el año 2020 será mejor. 
Esta afectación en márgenes, fue compensada en parte por un mejor margen de 
rentabilidad en la venta de vinos que bajó en 10 puntos porcentuales del 66% al 
56%, y en licores del 38% al 36%. 

  

"Los gastos de sueldos y beneficios se incrementaron en el 28% llegando a los $ 
110k, prácticamente dentro de los parámetros decretados por el Gobierno. 

Los gastos de operación y administración resultaron en $ 347k vs. 303k el año 
anterior, en parte por una mayor gestión en departamento de bebidas que ha 
demandado más recursos operativos. 

Los gastos de ventas en el 2018 alcanzaron los $ 70k vs. $ 104k del año anterior, 
debido principalmente a la reducción de tiempo de la promoción del Modo 
“Tasty” de Diners Club (miércoles descuento del 50% en la cuenta de alimentos) 
con relación al año anterior. 

La utilidad antes de impuestos y trabajadores del año 2019 cerró en $ 61.4k. 

activos totales en el año 2019 alcanzaron los $ 493k prácticamente al mismo. 
¡vel del año anterior ($ 491k) 
   

Las cuentas por cobrar por un monto de $ 65k, están compuestas principalmente 
tos otorga empresas calificadas y tarjetas de crédito producto del 

É 'se han reducido en $ 5k comparado con el 

 



 


