
  

COMPAÑÍA VRC ARCHé£ENG S.A. 

INFORME DEL REPRESENTANTE LEGAL 
PERIODO ENERO — DICIEMBRE 2009 

Señores Accionistas: 

SaA73 
Me permito poner en conocimiento de la Junta General de Accionistas el siguiente 

informe que se refiere a la situación de la compañía, durante el ejercicio económico del 

período que incluye entre el 1 de enero al 31 de diciembre del 2009, las mismas que se 
han desarrollado en forma normal y sin ninguna eventualidad. 

1. Cumplimiento de las disposiciones de Junta General.- 

De la revisión efectuada a los estatutos de la compañía y los libros de actas y expedientes 
se constató que durante el ejercicio económico 2009, se han cumplido a cabalidad las 
disposiciones emanadas de la máxima autoridad de la empresa. 

2. Información de hechos extraordinarios.- 

Durante el año 2009, a diferencia del año anterior, logramos obtener contratos 

importantes con empresas del sector hidrocarburífero, Petrobras, se convirtió en nuestro 

principal cliente a partir del segundo semestre. 

3. Situación Financiera de la empresa.- 

Las ventas del 2009 reflejan un repunte importante frente a las del año anterior. 
Continuamos con nuestra política de control de costos, logramos contar con anticipos en 
los contratos más grandes evitando de esa manera incurrir en costos financieros. 

Logramos una utilidad neta de USD 29.006, no mantenemos cartera vencida y nuestras 
cuentas por cobrar son totalmente recuperables. 
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4. Situación legal de la empresa.- 

Durante el presente año la empresa ha cumplido con todos los requisitos legales y 
tributarios. 

5. Situación Laboral de la empresa.- 

Durante el 2009 creamos 56 fuentes de trabajo directas, cumpliendo con todas las 
exigencias del código laboral, cada trabajador que abandonó la empresa fue liquidado 

conforme a la ley. 

Políticas y Estrategias para el año 2009.- 

A fin de buscar el posicionamiento de la empresa en el mercado nacional y 
diversificación de los servicios que ofrecemos, planteamos las siguientes estrategias: 

e Adquirir sistema de contabilidad e implementar y diseñar los manuales de 
procesos operativos — contables. 

e Definir el sector socio-económico al que dirigirá la empresa sus planes de 
vivienda. 

e Concretar el desarrollo de una página Web para promocionar la firma a nivel 

internacional con enfoque en las familias migrantes, ofreciendo algunas 
alternativas de vivienda a quienes poseen ya su terreno. 

e Mantener seguimiento cercano de postventa a clientes actuales y manejar base de 
referidos. 

e Realizar un incremento de capital, mediante reinversión de utilidades. 

At Ey 

Arq- ro Campaña C 
Gerente General 

VRC ARCHé£ENG S.A. 

Quito, marzo 18, 2010 

  
(18 Telefax: (593) 2-2450439 HP Cel: 109) 1033 667 

  

vrcampana0Oyahoo.es O a TERA DON AI RADO


