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Quito, Febrero 28 de 2018 

Señores Accionistas: 

El presente informe de gerencia tiene como objetivo someter a 

consideración de la Junta General Ordinaria de GedeonRichter Ecuador S.A. 

los temas de mayor relevancia del 2017 para las actividades de la empresa. 

Se incluyen también los resultados de gestión alcanzados por esta gerencia 

general. 

CUMPLIMIENTO DE DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL Y DIRECTORIO 

Las actividades realizadas durante el año han permitido cumplir con las 

disposiciones emitidas por la Junta Genera! de Accionistas, en cada una de 

las áreas y de los productos que mantenemos a la fecha. 

CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS 

En Cuanto al Mercado Farmacéutico Ecuatoriano 

+ El mercado farmacéutico ecuatoriano durante el año 2017 vendió 

USD 1.469.067.280 alcanzando un crecimiento del 6,34% vs, el 2016. 

U Rommers es el Laboratorio líder del mercado ecuatoriano con un 

crecimiento de 4,76 % 

Q ta clase terapéutica, OTRA HORM ANTICONCEP SIST. decrecen 

-2,85% 

+ El mercado GO3A- hormonas anticonceptivas sistémicas registran 

una venta de $ 27.157.556 millones de dólares 
+  Losanticonceptivos orales incluida la categoría de anticonceptivos de : 

emergencia lideran el mercado con el 58% de participación en ventas ' | 
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GEDEON RICHTER ECUADOR S.A. 

de todas las presentaciones anticonceptivas disponibles en el país. 

Los anticonceptivos inyectables participan con el 38%. 

Dentro del mercado de anticonceptivos orales los segmentos en 

crecimiento son las combinaciones con progestinas de última 

generación, Drospirenona, Dienogest y Chlormadinona. 

Entre anticonceptivos de emergencia Glanique aún es el líder pero 

apenas con $146.000 mas que Escapel sin embargo, Glanique 

decrece el -14% y Escapel muestra una tendencia positiva del + 3% 

VS el año 2016. 

En el segmento de Anticonceptivos inyectables que tiene un valor 

anual de $10'000.000 Mesigyna sigue siendo el líder absoluto con 

mas del 50% de participación, sin embargo, Cyclofemina de GREC 

muestra el mejor crecimiento del segmento. 

En cuanto a nuestras ventas: 

GREC termina el año 2017 con ventas totales de $2'240 K en la linea 

ultra lo cual significa +8% VS PY y +5% VS budget 

Incluyendo Esmya Difare, Farmaenalce y Fybeca representan el 62% 

de las ventas de GREC mientras que otros distribuidores y cadenas 

pequeños suman el 13% 

ESCAPEL aún representa el 60% de las ventas totales seguido por 

Esmya con el 13% y las pruebas de embarazo con el 12%, 

Pruebas de embarazo Cyclofemina y Rigevidon cierran 1 año bastante 

buenos Sibilla y Tejania aún despegando logran -38% y -18% por 

debajo de budget respectivamente 

Esmya logra 2.024 unidades en el año lo cual significa 101% de 

cumplimiento VS budget con inventarios de apenas 25 días en el 

canal de distribución y aporta con $346.000 a las ventas del año 2017 

Comercialmente hemos logrado posicionar a GedeonRichter Ecuador S.A. 

dentro de los principales distribuidores y cadenas de farmacias del pais 

manteniendo negocios saludables con todos ellos. 1 

  

  
  

 



GEDEON RICHTER ECUADOR S.A. 

HECHOS EXTRAORDINARIOS PRODUCIDOS 

+ Hemos logrado mantener el acuerdo con Farcomed mediante el cual 

producimos nuestras pruebas de embarazo ST y STP bajo el paraguas 

de marca de Farcomed logrando un negocio anual de $320.000. 

+ Esmya Ecuador ha presentado el mejor desempeño de toda la región 

Mediplus convirtiéndose en un éxito comercial para Ecuador y a dado 

a concoer a Gededon Richter entre los ginecólogos del Ecuador. 

SITUACIÓN FINANCIERA 

El presente periodo refleja: 

Activos Corrientes ' 1,831,536 
Activos no Corrientes UN 79,993 

TOTAL ACTIVOS — 1,911,529 

Pasivos Corrientes - _11482,588 

" Pasivos no Corrientes 116,847. 

TOTAL PASIVOS "1,599,435 

Capital y Reservas 7 223,400. 
Resultados Acumulados 56, 071 

Ajustes adopción 1ra vez NIF Completas . E ,608 

Resultado del Ejercicio , 158, 373 

PATRIMONIO 31, 094 

  
  
 



GEDEOS RiCHTER ECUADOR >.4. 

Los resultados obtenidos en este año: 

Ventas netas : o 2 597,775 
Ingresos no Operacionales a 378,341 

TOTAL INGRESOS ¿ 2,976,116, 

_Costos 1,139,304. 
Gastos o 1,596,557 

“TOTAL COSTOS YGASTOS —_ 2,735,861. 

, Impuesto a la Renta 81,882. 

RESULTADO DEL EJERCICIO o 158,373 

METAS Y OBJETIVOS PARA El PRÓXIMO AÑO 

En compañía de la Administración se tiene objetivos y metas muy 

optimistas pero puntuales: 

Continuar creando procesos de control, gestión y administración 

Cumplimiento de presupuesto proyectado 

Mejorar la estabilidad y apoyo laboral al equipo de trabajo 

Agradezco al directorio por su apoyo y dirección durante el 2017, al igual 

que a todo el equipo de GedeonRichter Ecuador S.A. Contamos con lo 

necesario para lograr los objetivos planteados para este nuevo año. 

Atentamente, 

GEDEONRICHTER ECUADOR S.A. 

L Did Ab ¿h, : o e Ss ; A 

Jaime Campuzano M ] Crisfina Ulloa V. 
/PRESIDENTE ÉJECUTIVO REPRESENTANTE LEGAL 
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