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El afio que pasd fue un periodo dificil para AquaHealth. El no cumplimiento del
presupuesto de ventas y la falta de pago de nuestros clientes, han repercutido en
niveles de liquidez y rentabilidad de la empresa, los mismos que af
importantemente a su sustentabilidad.

El presupuesto de ventas fue de 650.000 USD aproximadamente, mientras
las ventas reales no superaron los 250.000 USD. Esto significa que AquaHealth tu
cumplimiento del 38% del presupuesto debido a varias causas, entre ellas, la fal
stock productos consecuencia del mal historial de pago de AquaHealth para con sus
proveedores; mala gestion de ventas y finalmente irregularidad en el sector acuiceslt
del pais.

Con respecto a la falta de pagos de los clientes, puedo decir qu
consecuencia de la irregularidad del sector acuicultor y de la cultura nacion v
negocio. Desafortunadamente, estos factores externos repercuten negativamente en
los indices financieros de la empresa como su liquidez y rentabilidad.

Tanto los resultados de ventas como los de liquidez y rentabilidad, no son
compatibles con las aspiraciones y metas de la junta directiva. Lo que circunscribe &
idea de cesar las funciones de la compaiiia o dejar que otra forma de negocio o
empresa asuma la responsabilidad de manejar AquaHealth. “
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