Quito, 31 de Marzo del 2014

INFORME DE GERENCIA
ZIPPERFLEX S.A.

SENORES SOCIOS:

Presento a continuacion mi informe como Gerente General de la Empresa Zipperflex
S. A. relacionado a la operacion de la Empresa en el periodo Enero Diciembre del
2013

VENTAS

Las ventas del periodo 2013, reflejan un incremento del 16 % con relacion al periodo
2012,

El presupuesto inicial de ventas que se planteo [a administracion como objetivo para ¢l
periodo 2013 fue de de US$ 950.000 , el mismo que se cumplio llegando estas a un
monto de § 976.453

UTILIDADES

El periodo 2013 refleja una utitidad de $ 7.912,90 , equivalente al 0,8,0% de las ventas
es una utilidad pequefia pero importante después de tener una pérdida de $ 35.265 en el
periodo anterior.

No se ha podido recuperar totalmente el indice de liquidez este periodo refleja un indice
mejor al pericdo anterior de 0,9% en la relacion Activos corrientes / Pasivos corrientes

Pese al incremento importante en ventas el perfodo no refleja una utilidad satisfactoria
para ia Empresa, la nueva lineas de produccion de laminados ha permitido abrir un
nuevo mercado, pero también genera gastos importantes en instalacion y pruebas de
productos nuevos

ADMINISTRACION

Se ha mantenido estable el nivel salarial de los trabajadores en general de la Empresa |
y s¢ ha puesto mucho énfasis en la optimizacion de los recursos

Se ha logrado mantener un equilibrio sano entre ingresos por cartera de chientes y
pagos a proveedores



La Empresa ha cumplido sus obligaciones crediticias y se encuentra al dia en sus cuotas

PRODUCCION
Se procedio con instalacion y pruebas finales de la nueva linea de produccion de

empaques flexibles laminados, €l resultado ¢s muy safisfactorio, la maquina es de alta
calidad y su capacidad de produccién supera las necesidades actuales de la Empresa

Se insistg al directorios sobre la compra de una selladora tipo doy pack y una
Coestruysora de polietileno que permita optimizar procesos y costos para la Empresa.
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Andrés Miranda Ponce
Gerente



