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RACKS DEL PACIFICO RAPAC CIA. LTDA. 

Quito, 16 de Abril de 2007 

INFORME DE GERENCIA AÑO 2006 

En mi calida de Gerente General de RACKS DEL PACIFICO RAPAC CIA. 

LTDA., pongo a consideración de los socios mi intorme de actividades y 
resultado por el año 2006. 

En año anterio, la empresa inicio sus actividades economicas (11 de julio 

de 2006), la misma que se enfrentó con un ambiente competitivo que 
incluso para generar ventas, la competencia colocaba los precios bajos 

de los productos, sacrificando la calidad de los mismos. 
Es por ello que el total de las ventas netas del preriodo ascienden a US $ 
13.981,00. 
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Por otro lado se ha mantenido una tendencia alcista de los costos de las 

materias primas (acero), lo cual ocasiona márgenes de rentabilidad 
mínimos que no alcanzan a cubri, todos los costos de la operación, esta 
situación se ve relejado en el resultado general del periodo que arroja 
una perdida de US $ 2.314,01. 
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igualmente hemos tenido egresos altos, debido a que la empresa se ha 

dedicado a promocionar sus productos, para asi alcanzar un margen de 
reconocimiento, confianza y calidad para poder competir en un 

mercado globalizado. 

Por ello, es menester que el año 2007, se proceda a incrementar el 
volumen de ventas, para no llegar a tener problemas de liquidez, que a 

larga ocasionan que se retrasen pagos y obligaciones con el Servicio de 
Rentas Internas y el Municipio respectivamente. 
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Seguimos elaborando estructuras metalicas modulares, racks de carga 

pesada, racks de carga liviana, no obstante para el año 2007 se tiene 
proyectaso ampliar la base de productos fabricados como: sistema Drive 
in y góndolas, etc, con el fin de aumentar la oferta de productos y 
propender al incremento de las ventas. 

Aunque el año 2007, se presenta igual de difícil, aspiramos que sea 
mucho mejor, para lo cual se requiere el decidido aporte de todos los 

quienes conformamos la empresa, a fin de revertir el resultado negativo 

del 2006 y terminar un año 2007 en balance positivo. 
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Atentamente, 
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Ing/Pvantiago Aguirre 

GE GENERAL 
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