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En mi caicad de Gerente Gencraly Representante Legal de RACKS DEL PACIFICO RAPAC CIA, 
LTDA, pongo en conocimiento delos socios informe de acvidados y resultados de la empresa, 
correspondiente alaño 2013, 
Durante el primer semestre dl o 2011 la proyección estimada de ventas se mantuvo stable y 
cumplendo con las expectativas y pronósticos para este año, en el mes ce junio, donde 
"empezamos nuestra mayor cantidad de ventas se separa de la compañía al vendedor pricipal, 
Racks tuvo caídas como era de esperarse en sus venta, yo que como es conocimiento de los 
socios se perdió ensu mayoría la cartera de dientes cago de este vendedor A petar de la baja 
de ventas no se pudo reduck pastos ya que en su moyoria están relacionados con el gio dela 
empresa y las hrramients pora ventas, Gradas alas estrategas creadas para incrementar el 
¿esarrolo de sistemas de almacenaje “SISTEMA DRIBVE IN, RACKS FIJO DINAKICO Y PISO. 
IMETALICO y creación de una nuova cartera de cientes, s logró que en el mes de octubre ventas 
que logran nivelar los ingresos con ls fastos de los meses anteriores, En los dos últimos meses 
vevamente deczen las ventas por lo que cerra el año con una pérdida menor de $10.438,51 

  

Elarriendo de ofinas en el setor norte no tuvo el benctco esperado en l limo semestre del 
AñO y por lo tanto se desestimó, cambiando al sector industrial la administración; y de esta 
manera orgonicar y estructurar la porte operas y administrativa con el fin de establece un 
controlen todos ls procesos. 
Se proyecta para el prósmo año 

«La consolidación de todos los proyectos en estudio, generado por la nueva cartera de 
lentes y que de esta manera podamos contar con la recuperación económica de la 
compañía, 

+ En infestructra, mantenimiento y arreglos enla planta industrial con el finde que estas 
innovaciones permitan mejorar la caldod de muessos produtos y un mayor 
posicionamiento enel mercado, sumentando as sus ventas 

  

¡Como Gerente General de Racka del Pacto, veo a una empresa con buenas proyecciones de 
crecimiento que lamentablemente no han resultado como se esperaba debido a estrategas en 
us ventas No acertadas, Para el próximo año se estiman Inversiones y gastos fuertes que 
ayuctrán a empresa 2 tomar mayor porcentaje dentro del mercado y por ende el Incremento. 

de sus ingresos. 
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