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Quito, 17 de abril del 2010 UN QUITO 
  

INFORME DE ACTIVIDADES POR EL AÑO 2009 DE LA EMPRESA 

ACHETRES INTERNACIONAL CIA. LTDA. 

Como se informo en la parte final del año 2008, el producto de la empresa OSSEN ENTERPRICE CO. LTD. Es 

muy buena calidad y por lo tanto de gran acogida entre nuestros clientes tanto mayoristas como minoristas. 

Nos vemos en la pronta necesidad de realizar un nuevo pedido, no sin antes cotizar el precio Fob a tres 

empresas entre ellas YADA, JULYPLASTIC y por su puesto OSSEN, El mejor precio es de OSSEN, por lo tanto 

se procede a negociar con esta empresa un nuevo pedido, logrando inclusive mejorar las condiciones de 

pago, para beneficio de ACHETRES INTERNACIONAL CIA. LTDA. 

El producto llega a nuestra bodega el 26 de marzo del 2009, y se logra vender el 80% en un mes a nuestros 

mayoristas, tratando de acortar los plazos de crédito, para obtener lo más pronto la liquidez necesaria para 

cancelar los compromisos que tiene la empresa. 

Se realiza un nuevo pedido de acuerdo a los procedimientos que exige la empresa y nuevamente ser realiza 

la negociación con OSSEN, bajo las mismas condiciones anteriores, inclusive esta empresa OSSEN quiere que 

nosotros seamos distribuidores exclusivos para Ecuador, para lo cual nos enviaran por e-mail un documento 

de acuerdo de distribuidor para que nosotros revisemos y aprobemos dicho documento. 

La nueva orden llega a nuestras bodegas la segunda semana de septiembre, ya que existe un retraso tanto 

en la elaboración, en el transporte internacional y en la nacionalización del producto. 

Sin embargo la mercadería llego para la temporada de inicio de clases en la Sierra Ecuatoriana, obteniendo 

nuevamente gran acogida entre nuestros clientes. 

La empresa OSSEN nos envía vía e-mail el documento de Acuerdo de Distribuidor en Ingles, para que 

nosotros lo aprobemos con nuestra firma, pero, lamentablemente este acuerdo tiene una serie de 

anomalías que se las detallo para contestar en el mismo documento. En resumen este documento tiene 

todas las ventajas para la empresa OSSEN, por lo cual la empresa rechaza este documento y prefiere seguir 

trabajando como se lo ha realizado hasta la presente fecha, es decir sin ningún compromiso tanto para ellos 

como para nosotros. 

Llegando a la conclusión que en las siguientes importaciones nosotros escogeremos la de mejor oferta tanto 

en precio como calidad. Siempre considerando primero a la empresa OSSEN ya que ellos son nuestro 

principal proveedor. 

Se les envía por e-mail la contestación a dicho documento de Distribución con las observaciones adecuadas 

que favorezcan a la empresa que yo represento. Hasta la presente fecha no se ha recibido ningún tipo de 

respuesta por parte de OSSEN. 

La nueva importación que llego en septiembre del 2009, también tuvo gran acogida, por lo cual realizamos 

otro pedido para no quedar desabastecidos y poder servir a nuestros clientes, Ya que si no disponemos del 

producto, causaría una perdida para la empresa. 

 



El gran problema que tiene la empresa es su liquidez inmediata para poder realizar pedidos mas 

consecutivos, ya que nuestras ventas son a crédito de 30, 45, 60 y 90 días, para poder ayudar a nuestros 

clientes, pero de acuerdo con la posición contable esto se está recuperando poco a poco con las ganancias 

que se obtiene. 

Gracias a la gran ayuda que brinda nuestro banco en este caso el Banco de Guayaquil, con sus préstamos 

inmediatos a 120 días logramos seguir saliendo adelante en la empresa, se estima que para finales del año 

2011 la empresa se solventara sola. 

Referente a las diferentes declaraciones de IVA y Retenciones e informes que solicita el SRI, todo se 

encuentra al día, según lo justifica el contador con las impresiones mensuales de los impuestos y anexos 

correspondientes. 

Además, cualquier consulta, preocupación, preguntas, las pueden realizar los socios y accionistas en el 

momento que ellos dispongan. Ya que junto con el Contador estaremos listos y dispuestos para aclarar sus 

dudas. 

Espero haber satisfecho los objetivos trazados para este año 2009 y continuar teniendo su confianza en el 

cargo que me ha asignado para el 2010. 
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