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INFORME DE GERENCIA 

Quito, enero 26 del 2007 

Señores socios de la empresa Worturcia Cía. Ltda. A través de la presente me permito 
informar mi gestión del lro. De abril al 31 de diciembre del 2006; en el mismo debo 
hacer las siguientes puntualizaciones: 

1. Como es de su conocimiento señores, una vez constituida la empresa y 
cumplido todos los requisitos en términos legales, nuestro la estrategia a seguir 
consistió en difundir publicidad en volantes, carpetas, trípticos, CD y Videos. 

2. Hicimos contactos para vender ticket de TAME, AEROGAL y aerolíneas 
internacionales. 

3. Se contrató facilitadotes turísticos para visitar puerta a puerta, es decir 
entregado los diferentes tipos de publicidad en los establecimientos particulares, 
colegios, escuelas, negocios y personas naturales posibles clientes. 

4. Establecimos convenios con Data fast, y con Banco de Guayaquil para recibir a 
nuestros clientes las tarjetas Master Card y American Express Banco de 
Guayaquil. 

5. Se ha venido trabajando intensamente, A través del Internet, ofertando y 
concretando negociaciones con las diferentes Agencias de Viaje y Mayoristas 
de turismo en todos los países de habla Hispana e Ingles, por cierto nada 
concreto hasta la presente. 

Con relación a la situación financiera de la empresa, por cierto apelo a vuestra 
sensibilidad para que asuman con responsabilidad los resultados del ejercicio 
económico, del periodo antes mencionado, claro está señores socios. Como nuevos 

en el área turística, es duro pero tenemos que trabajar con persistencia y objetividad. 
La pérdida de USD. 9.982,90 se debe principalmente a la falta de ingresos 
mensuales que la empresa no generó ya que de mayo que iniciamos a esta parte no 
se ha podido vender paquetes a turistas extranjeros y también se debe a gastos de 
publicidad, sueldos y consumos indispensables; propios de la naturaleza de la 
empresa. 
Espero que en el presente ejercicio económico, es decir en el año 2007 logremos 
vender paquetes a turistas extranjeros en los diferentes países del mundo, de manera 
que superemos esta pérdida y hablemos de utilidad, en beneficio de la empresa y de 
los socios. 

  
 


