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INFORME DE LABORES 

    

  

Con fecha 26 de mayo de 2007, debo manifestar a ustedes/señores súcios de la 

Compañía PODENCA CIA. LTDA., el informe económico y de labores 

correspondientes al periodo del 20 de marzo al 31 de diciembre/de 2006. 

Durante este periodo hemos logrado alianzas comerciales muy ¡Mportantes con 

empresas como Unilimpio S.A., Plastro S.A., Plastlit S.A., etc y eyAos últimos meses 

con la Comercializadora R $: B; en cuanto a los clientes también hemos logrado 
incrementar nuestra cartera especialmente con empresas petroleras, empresas de 

limpieza y comercializadoras de productos de limpieza y químicos así como también en 

la industria alimenticia con la adquisición de productos desechables. 

En cuanto a las ventas realizadas durante este período (Cuadro adjunto), como 

ustedes se podrán dar cuenta ha habido un incremento considerable de las mismas por lo 

que al final del periodo se ha generado una utilidad de USD 104,41, si bien es cierto no 
es una utilidad considerable, pero hay que tomar en cuenta que es el primer año en el 

cual la compañía ha buscado en primer lugar establecerse como una empresa confiable, 

seria y responsable para de esta manera demostrar a nuestros clientes y proveedores 
que la atención y el servicio están dentro de los parámetros establecidos por nuestra 
compañía. 

En cuanto a la parte administrativa debo destacar el aporte valioso de las 
personas que colaboran con el desarrollo y crecimiento de nuestra compañía. 

En cuanto a los objetivos que nos hemos trazado para el siguiente año son: 

1.- Incrementar nuestra fuerza de ventas, contratando profesionales que nos apoyen en 

esta área. 
2.- Buscar alianzas comerciales y tratar de incrementar el campo de trabajo, esto quiere 

decir tratar de posicionarnos en provincias y abarcar zonas en las cuales no hemos 

ingresado todavía. 
3.- Fortalecernos en el ámbito de ventas de consumo directo.     

Sin mas por el momento agradezco la confianza puesta en mi persona y 
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