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INFORME DE GERENCIA GENERAL CORRESPONDIENTE
AL PERIODO FISCAL 2017

Sefiores Socios:

En mi calidad de Gerente de Importadora Automotriz Arguello Cia. Ltda., les extiendo
un afectuoso saludo y les paso a exponer mis gestiones realizadas durante el afio 2017
en beneficio de la Empresa.

En la Junta General Ordinaria de Socios a realizarse en el afo 2018, cumpliré con
presentarles los Estados Financieros correspondientes al aio 2017, con la finalidad de
que sean revisados, y se realicen las observaciones que crean convenientes. Una vez
éstos sean aprobados, se procedera con la presentacion de las declaraciones
correspondientes en las entidades competentes.

Me permito informarles que durante el afio 2017 no existieron circunstancias graves
que hayan influido en el normal desarrollo de las actividades propias del giro comercial
de la Empresa, ya sean éstas en el campo fiscal, tributario, laboral 0 administrativo.
Cabe resaltar que la Empresa ha cumplido con todas las obligaciones para con las
entidades de control pertinentes.

Un tema importante que se suscitd en el afio 2017 es que por haber culminado el afio
fiscal 2016, esto es, por haber rebasado nuestros activos en mas de $ 500.000,00
dolares de los Estados Unidos de Norteamérica (Quinientos Mil) nos vimos en la
obligacion de realizar una auditoria Externa para el ejercicio econdémico 2017 y después
de haber revisado algunas cotizaciones, la persona idénea para realizar dicha auditoria
fue el Dr. Daniel Valencia, persona registrada en la Superintendencia de Compaiiias y
Seguros con un amplio conocimiento y experiencia, el cual a la fecha de este informe
nos realiz6 dicha auditoria y nos entrego el informe con les adjunto para su revision.

Una vez culminada tanta la labor contable asi como la Auditoria Externa y tomando en
consideracion todos los ajustes realizados para que los saldos finales sean los correctos
pongo a consideracion un resumen al respecto.

Es importante resaltar que en el afio 2017 existié un decrecimiento en las ventas en un
1,01% en comparacion con el afio 2016. De acuerdo a los datos expuestos, se
evidencia una variacion de la utilidad de un 1.50% menos, en comparacion al afo
anterior.

La razén esencial de estos resultados se debe a que nuestras actividades comerciales
se vieron afectadas por la situacién econdmica que vive actualmente el pais, ademas
de las restricciones y salvaguardias en las importaciones de ciertos productos. Ademas,
que se evidencio que la fuerza de ventas decayd y sobre todo las ventas corporativas
disminuyeron casi en su totalidad.
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Con el fin de reducir el impacto que estos factores han tenido en el giro normal de
nuestro negocio, sugiero se implementen nuevas estrategias de ventas, un plan de
negocios a muy corto plazo para reactivar las ventas a nuestros clientes corporativos,
Reuniones semanales y mensuales con todo el personal para ir monitoreando el
crecimiento y tomar planes de accion inmediatas, programas de motivacion al
personal, y se planteen nuevas estrategias en el proceso de logistica, Importaciones y
disminuir considerablemente las compras locales para asi tener una rentabilidad mayor
y ser competitivos en el mercado Nacional, ademas poseer una persona capacitada
totalmente para verificar que el costeo versus el precio de venta sea el correcto y
poder llegar a los resultados esperados.

Sin nada mas por el momento, expresando mi sincero agradecimiento.

Atentamente,




