
1.- El informe que a continuación detallo corresponde al año 2017. 

2.- Metas y Objetivos previstos-grado de cumplimiento alcanzado. 

En este año se continuó con las metas planteadas por los socios. Gracias a la ardua labor de nuestro 
personal, hemos logrado incrementar nuestras ventas, manteniendo a clientes como Sinohydro y 
Amberstone. Al momento continuamos con el contrato con la Unión Cementera Nacional para el 2018. 

En este año vamos a seguir tratando de conseguir representaciones de empresas extranjeras para poder 
ofertar a través del Registro Único de Proveedores, 

3.- Disposiciones del Directorio y de la Junta general de socios. 

Durante el año 2017 he acatado fielmente las directrices y disposiciones de la Junta General de Socios, 
que en todos los casos estuvieron orientados en introducir potencialmente a la compañía en el mercado 
nacional, pero una vez mas no se consiguió este objetivo. 

4.- Informe del resultado del ejercicio. 

Se mantuvo las relaciones con los clientes y se buscaron nuevas altemativas, logrando de esta manera 
concretar nuevas distribuciones, los cuales quedan listos para entrar en vigencia en el 2018. 

En este año hemos seguido insistido a nuestros proveedores que nos entreguen cartas en las cuales nos 
nombre Distribuidores autorizados para poder conseguir contratos con el Registro Único de Proveedores, 
pero lamentablemente las empresas nos han informado que ya tienen distribuidores autorizados en 
nuestro país. 

5.- Perspectivas para el año 2018. 

Fortalecernos como proveedores con nuestros clientes, mantenernos en la búsqueda de nuevos clientes y 
seguir ofreciendo un servicio directo para conseguir lo requerido por ellos directamente desde el 
fabricante, para que de este modo el cliente se beneficie con un precio inferior al del mercado. 

Así mismo, mantener el contrato de comercialización de Cemento Chimborazo con la Unión Cementera 
Nacional. 

Es todo cuanto puedo informarles señores accionistas: 

Atentamente, 

   
Sí Héctor Marcelo Chasipanta Carrera


