
   IMICOS TECNICOS Y MEDICOS 

INFORME DE GERENCIA 

Señores Socios: 

En cumplimiento de lo dispuesto en la Ley de Compañías, cúmpleme presentar a 
ustedes, el informe de actividades del ejercicio económico 2016. 

Debo indicar que los ingresos correspondientes al ejercicio económico 2016 ascienden 
a USD $ 181 825 57. y los costos y gastos incumdos ascienden a USD $ 171.222.968, 
obteniendo un resultado de USD $ 10.602.59. 

Se logró cumplir en un 52% el presupuesto de ventas planteado para este año 

que fue de $ 350,000,00 Lo cual no es halagador aunque esle porcentaje nos 
permkió arrojar cifras postivas, considerando todos los factores adversos con 
los que se trabajó en especial la crisis económica del país. 

- El costo de venta (57,09%) bajó con respecto al año antenor (62,64%), en un 
555%. Esto se explica sencillamente con el margen de utilidad bruta con el que 

se trabajó este año (42.91%) por la conversión del tipo de negociación que se 
hizo en base a productos importados directamente Lo cual nos vuelve a 
confirmar que es importante realizar negociaciones con equipos importados 
directamente por nosotros 

-  Enreferencia alos gastos de la compañía para este periodo 2016 que fueron de 

$ 67.416 14 (37.07 % del total de las ventas), se incrementaron en ur 10.09%. 
comparado al año 2015 que fue del 25,98% Esto se explica por la inflación anual 
que tuvimos, el incremento de 2 puntos en el rubro del IVA, la adquisición de 

activos como impresora de contabilidad, el incremento en rubros como arriendo, 

servicios contables y otros Sin embargo, se puede considerar que está dentro 

  

lo que hace referencia a empresa privada. en el área de Entomología. 

2.- Las circunstancias económicas desfavorables del pais, el incremento en la inflación 

la carencia de negocios y por ende las pocas ventas realizada no dejaron de influenciar 
para que la utilidad del presente ejercicio, no arroje cifras superiores a las obtenidas. 
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3.- Poco a poco hemos logrado incrementar nuestro inventario con mercadería para 
stock, lo que nos ha permitido realizar ventas directas y de almacén con márgenes de 

utilidad mayores 
4.- Seguimos fortaleciendo nuestro Departamento de Servicio Técnico, para brindar una 
atención pronta y profesional a nuestros clientes, con la contratación de servicios 

ocasionales por parte de otro profesional tercerizado, este es un segmente de los 

negocios que bnnda utilidades netas muy altas. 

Quito, 11 de abril de 2017 

Atentamente 

  

ICTOR MAXIMILIANO DÁVILA PAZMIÑO 
Gerente General 

 


