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De mi consideracion;

Comienzo indicando a ustedes que ¢l aito 2017 a sido un afto totalmente cxitoso para la empresa. El
nivel de ventas alcanzado es el mayor en la historia de la cipresa y se debe at csfuerzo

:‘IJBIEEEQN mancomunado de todos los que formamos César Vasconez Importaciones por lo que extiendo una
o st felicitacién de mi parte a todas los empleados,

— Dicho esto, presento a ustedes mi informe conteniclo en los siguientes punios:

[

PUNTO UNO. INFORME ECONOMICO

Analizado los resultados econdmicos de la empresa, presentacdos al 31 de diciembre det 2017, sc
observa que ¢l valor del ACTIVO TOTAL précticamente se ha mantenido igual que ct del afio 2016,
cxiste una disminucién de $ 1.897,15, mientras que ¢l PASIVO TOTAL a disminvido en §
73.837,12. Las ventas totales en ¢l aflo alcanzaron el valor de $ 1°747.433,89 superando cl valor de
ventas de todos los aftos anteriores. Cabe indicar ¢jue este valor en ventas sc alcanzé basicamente por
proyeclos que se vinicron trabajande desde hace varios afios como son ¢l de MAQUINARIA PARA
PULPA Y PAPEL, EXTRUSORA Y EXTRACTOR PARA TRABAJAR N CONDICIONIS
SUPERCRITICAS, equipos vendidos a Ia Politécnica Nacional, es decir que nuestro principal
cliente siguc siendo el Estado ccuatoriano. Los valores de activo, pasivo y ventas tofales han
pernitida gue el patrimonio de la empresa incremente en $ 71.939,98, y que el valor de la ganancia
. ] sea de § 182.701, 42 y por ende que el valor de utilidades para este afio sea muy aceptable lo que
S’Sﬁf{‘:’ © crea un bienestar y motiva a los empleaclos.
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Como dije anteriorimente, el aflo 2017 ha significado el wejor afto para la cmpwesa, sin embargo,
debido a que no tenemos certeza qgue los afios siguientes se presenten iguales, seguiremos trabajando
dentro ce una linea conservadora referente a gastos ¢ inversiones.

PUNTO DOS. CUMPLIMIENTO DE METAS
E3ESCHENBACH Las metas propuestas s¢ alcanzaron y superaron lo que esperdbamos, como se indicd en el punto
Ve G anterior econdniicamente file muy superior a lo que contemplaba.
El departamento técnico se ha fortalecido, hemos asistido a cursos en dos empresas del exterior, lo
tfue considero muy importante para dar un servicio posventa de calidad, pienso que para ¢l afio 2018
deberfamos seguir cn la misma lfnea.
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PUNTO TRES. PERSPECTIVAS ANQ 2018
Tenemos falencia en cl Area de ventas debido a que no contamos con un vendedor técnico que
! O realice visitas a instituciones y empresas dando a conocer nuestros equipos con un trato tnis
uu E? . . : Al
..,........,..... "o wn personalizado y profesicnal con el cliente, si el nivel de ventas de esle afio estd acepiable se deberia
pensar en contratar un vendedor téenico,
i
Agradezch m;eva}ncme Ia confianza depositada en mi persona para dirigir ¢sta empresa.
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