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Quito, a 19 de febrero del 2014

Señores

Socios

CESAR VASCONEZ IMPORTACIONES CIA. LTDA.
Presente.-

De mi consideración:

PUNTO UNO.  INFORME ECONÓMICO
Inicio el presente informe, indicando que después de analizar el balance presentado por el Dr.

Buenaño, concluyo que el 2013 ha sido un año exitoso para la empresa.  Hemos tenido un

crecimiento en ventas de alrededor del 40%, el activo de la compañía ha tenido un crecimiento del

5%, una disminución del pasivo del 30% , el patrimonio de la empresa ha pasado de cuarenta y

cuatro mil dólares a ciento veinte mil dólares. Esto se ve reflejado en las utilidades que arroja el

balance.

Las causas de esta variación positiva de los índices económicos indicados son varias y voy a indicar

las que considero muy importantes:

- Primeramente el incremento de las ventas al sector público a través del Portal de Compras

Públicas ha sido un factor fundamental por lo que una vez más felicito a Carlos Alberto

Vásconez encargado de las ventas a través del Portal de Compras Públicas.

- Otra razón ha sido el crecimiento en el conocimiento de los productos de nuestros

vendedores la Ing. Karina Loayza y el Sr. Lorgio Preciado. El conocimiento adquirido

sobre los productos que nosotros comercializamos ha permitido llegar de mejor manera a

los clientes ya existentes y aumentar la base de datos de clientes.

- Finalmente, considero acertada la dirección de la empresa en las políticas de

remuneración en base a porcentajes implementadas por mi persona, lo que ha contribuido

a estimular el rendimiento de todos los empleados y ha mejorado la relación social entre

ellos.

PINTO DOS.   CUMPLIMIENTO DE METAS
De acuerdo a lo planificado el año 2012, se modificó el ambiente físico de la oficina y se adquirió

nuevos computadores, mobiliario, un auto para transporte, lo que ha permitido mejorar

considerablemente la comodidad y movilidad dentro y fuera de la empresa.

Se está trabajando ya con el sistema contable adquirido el año 2012, lo que permitirá mejorar la

obtención de datos contables e informes económicos.

Se contrató personal nuevo para el área de importaciones y para el área técnica, lo que permitirá

brindar un mejor servicio a nuestros clientes.

Concluyo indicando que el cumplimiento de lo planificado se ha cumplido al 100%

PUNTO TRES. PROYECTOS AÑO 2014
Para el año 2014 está proyectado invertir en un técnico con conocimientos en HPLC, lo que nos

permitirá incrementar el rango de clientes.  El presupuesto para invertir en este técnico es de veinte

mil dólares y estaría ingresando a trabajar en mayo o junio del presente año.

Otro proyecto que considero importante y que será tratado en una próxima reunión de los accionistas

es la calificación de la empresa para que pueda dar servicios de calibración en distintos parámetros

físicos a ser determinados.  Esto permitiría competir de mejor manera a nuestra empresa e

incrementar la confiabilidad de los clientes. El tiempo que se demoraría en implementar estos

proyectos es de aproximadamente 2 años y el costo de veinte y cinco mil dólares.
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PUNTO CUATRO. PERSPECTIVAS AÑO 2014

Las perspectivas para el año 2014, de acuerdo con el movimiento económico del país en estos

primeros meses, nos hacen pensar que el comportamiento en cuanto al comercio de equipos técnicos

y materiales para laboratorio que son el ámbito de nuestra competencia, permanecerá similar al año

2013.

Nuestra aspiración es incursionar en ámbitos nuevos para la empresa vendiendo equipos de mayor

tecnología y brindando servicios adicionales de calibración de equipos lo que indudablemente hará

mucho más competitiva la empresa y nos permitirá llegar a clientes clase A en el sector privado

como son las farmacéuticas y las petroleras.

Espero que en este informe se encuentren reflejadas los aspectos más importantes del

funcionamiento de la empresa durante el año 2013 y las proyecciones para el presente año.

Agradezco nuevamente la confianza depositada en mi persona para dirigir esta empresa.

Atentamente,

Ing. Iván Vásconez Vaca

GERENTE
CESAR VASCONEZ IMPORTACIONES CIA. LTDA.

c.c. Superintendencia de Compañías


