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INFORME DE ACTIVIDADES DE URBATECH AÑO 2008 

Por medio de la presente me dirijo a los señores accionistas con el propósito de 
informarles la gestión del ejercicio económico correspondiente al año 2008. 

Se continua con el pagos por el endeudamiento de el licenciamiento del 
software y la compra de activos para la empresa, se inicia una agresiva 

campaña para la venta del sistema work Flow desarrollado por Urbatech, 
adquirimos un nuevo cliente de suma importancia con este producto, 
igualmente se inicia campaña para brindar soporte de mantenimiento a los 
clientes que utilizan el sistema Unibroker, se empieza a vender servicios de 
programación de mantenimiento al Unisos. Con la primera venta de work flow y 
el mantenimiento al Unibroker se logra solventar los gastos adminsitrativos de 
la empresa sin lograr obtener utilidades rentables para la empresa. 
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