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INFORME DE GERENCIA DE MEGAFARMA CIA. LTDA. 
PERIODO 2.007 

Quito, D.M., 7 de marzo del 2.008 

Estimados Socios: 

De conformidad a las normas legales, a los Estatutos de la Compañía y para 
dar cumplimiento a la disposición de la Superintendencia de Compañías de 
realizar la Junta General Ordinaria de Socios, me permito entregar a ustedes, 
señores Socios, el informe de Gerencia respecto al período que va desde el 1 
de enero hasta el 31 de diciembre del 2.007. 

Ustedes bien conocen, señores Socios, el esfuerzo muy grande que todos 
hemos realizado durante el año 2.007 para sacar adelante a la Empresa, la 
misma que tiene un corto periodo de existencia legal pero sin embargo genera 
utilidad y no pérdida. 

Nuestra relación comercial, desde la creación de la Compañía, ha sido con el 
Banco Central del Ecuador, institución de la que seguimos siendo proveedores 
pero en menor escala, ya que su capacidad de compra ha disminuido 
considerablemente y por consiguiente esa situación nos ha perjudicado 
considerablemente. 

Prácticamente, por el momento, el Banco Central es nuestro único cliente 

seguro ya que con el Municipio de Quito, Institución a la que también 
proveiamos, durante el 2.007 apenas hemos realizado dos pequeñas 
negociaciones. 

La situación económica general que vive el país, ha sido una de las causas 

para la inestabilidad de las empresas, ya que si no hay dinero que incentive la 

demanda, la oferta se queda estancada. De todas maneras nuestra Empresa 
durante el periodo que nos compete ha tenido, como anoté anteriormente, una 

pequeña utilidad la misma que consta en el Balance cuya copia se adjunta. 
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Yo propongo, señores Socios, como he venido insistiendo en anteriores 
ocasiones, que en este nuevo periodo tratemos de ampliar nuestra perspectiva 
y busquemos obtener la representación de algunas marcas extranjeras u 
obtener la distribución de algunos productos ya que eso aseguraría una mejor 
utilidad para el futuro. Lógicamente, para obtener cualquiera de las dos 
posibilidades, sea la distribución o sea la representación la Empresa requiere 
de una mayor capacidad económica, para lo que se debería, de ser necesario, 
solicitar un crédito en alguna de las instituciones financieras del pais. 

Aprovecho la oportunidad para agradecer a ustedes, señores Socios, por la 
confianza brindada a mi gestión y solicito que aunemos esfuerzos para que en 
este año 2.008 alcancemos mejores logros para la Empresa lo que a su vez 
sería muy satisfactorio para nosotros como Socios. 

Atentamente,    

   
Hiulder ández Vieira 
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