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La Compafiia ROBALINO & POLIT IMPORTADORES CIA. LTDA., dedicada a la
Importacion, Distribucién y Comercializacion de equipos de Audio y Video, radicada en la
ciudad de Quito desde el afio 2005, a concluido el periodo comprendido entre el 1 de enero
del 2009 al 31 de diciembre del 2009 con algunos resultados favorables visibles para todas
las personas relacionadas con la empresa, a pesar de la crisis financiera mundial

A continuacion me permito detallar algunos logros del presente periodo, dividido por areas
de funcionamiento:

DEPARTAMENTO DE CONTABILIDAD

El Departamento de Contabilidad esta dirigido por el Sr. Willian Ricardo Benitez, Contador
General, el mismo que mantiene al dia todas nuestras obligaciones tributarias, laborales y
comerciales.

Las politicas de contabilidad y preparaciéon de los estados financieros de la compafiia estan
de acuerdo con las normas de contabilidad generalmente aceptadas en Ecuador,
disposiciones de la Superintendencia de Compaiiias y normas legales expresas.

El presente periodo se contrata a los Sefiores Cristian Garzon y Santiago Montalvo como
Auxiliares de Contabilidad.

No se ha realizado ninguna modificacion a las politicas contables dentro de la Compaiiia, y
para el siguiente periodo estima presentar el informe con todos los impactos que tendra el
cambio de las NIIF's en el proceso contable y financiero de la empresa.

Actualmente se realizar Estados Financieros mensuales.

Se hizo inversiones en la compra de nuevos activos fijos de la empresa, se renovo todo el
mobiliario de la Compaiiia y los equipos de computacion.

Para este nuevo periodo un objetivo fundamental es cambiar el Sistema Contable, para lo
cual se debe analizar propuestas durante el trimestre del afio 2010.

DEPARTAMENTO FINANCIERO

Se uni6 al equipo de trabajo el Ing. Patricio Alberto Robalino F. que cumple funciones
financieras dentro de 1a Compaiiia, a parte de sus funciones como Presidente de la misma.

Se aperturaron lineas de crédito con Bancos locales tales como:

BANCO INTERNACIONAL.- Una linea de crédito de 207.000,00 dolares, la misma que
se encuentra respaldad con una hipoteca del inmueble propiedad del Sr. Patricio Alberto
Robalino Fernandez. ”
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dolares y el plazo depende de los cheques que nosotros entregamos sin que exceda de los 6
meses.

BANCO DE GUAYAQUIL.- Es una linea de crédito con Sistema Confirming, en donde el
Banco compra toda la cartera por vencerse de la empresa COMANDATO por lo cual cobra
un interés y una comision.

BANCO DEL PICHINCHA.- En una linea de crédito comercial de 24.000,00 dolares a un
plazo de 24 meses.

El mantenernos y crecer dentro del mercado local, a fortalecido la confianza con las
Instituciones Financieras, esto nos a permitido acceder a estas lineas de crédito que han
sido muy productivas y que se han convertido en un aporte indispensable para poder
cumplir con las necesidades de nuestras adquisiciones de mercaderia.

Todas nuestras adquisiciones de mercaderia fueron por un valor de 1.155.536,26 ddlares,
siendo un 27.15% compras locales y un 72.85% Importaciones.

DEPARTAMENTO DE VENTAS

El Area de Ventas es una de mis responsabilidades y principales funciones, actualmente
contamos con el apoyo de 2 Vendedores, los mismos que se encargan de aumentar la base
de datos de clientes, y realizar todo el proceso de ventas, también son encargados del
proceso de cobranza.

Nuestra base de datos de clientes se extiende a nivel nacional, con aproximadamente 200
clientes entre los que destacan:

CIA. GENERAL DE COMERCIO Y MANDATO S.A.
ICESA S.A.

COMERCIAL SALVADOR PACHECO MORA S.A.
ALVARADO YURI AMADEO

BAZAR LA VICTORIA ULLOA PACHECO
ACURIO REYES JUAN

GONZAGA TOLEDO MILTON

TELEVENT S.A.

ETC,

Para este periodo se incremento en un 6.62% con respecto a la facturaron del afio 2008.
Un objetivo de esta administracion es superar o en su defecto mantener este porcentaje para

el afio 2010 y seguir invirtiendo para cue nuestros vendedores sigan recorriendo todas las
provincias del pais en busca de nuevos clientes.

Actualmente el 99% de nuestras ventas son a crédito con gnf)/
presente periodo no hemos tenido mayores problemas,ffara rectips
tenemos un convenio con la empresa COVINCO la cual es un filtro’ a@le@o al para verificar
el crédito de los clientes o cuando se presenta algin 1nconv€gﬁuente~
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DEPARTAMENTO DE LOGISTICA

El 100% de nuestras entregas de mercaderia en provincias son a través de la empresa
WORLD COURIER, el proceso de facturacion y despacho esta a cargo del Sr. Cristian
Garzén persona encargada de Bodega, en este periodo no se presento ningun faltante de
mercaderia optimizando el control de los inventarios fisicos.

Uno de nuestros objetivos para este nuevo periodo es contar con un sistema de despacho de
mercaderia automatizado.

DEPARTAMENTO DE SERVICIO TECNICO

Esta a cargo del Sr. Javier Vilafia, quien lleva un control de toda la mercaderia que ingresa
por garantia y también se encarga del mantenimiento de la oficina.

Estos son algunos logros de esta Administracion y estamos seguros de que hay muchos
puntos por mejorar, pero también estamos seguros que con dedicacion, esfuerzo,
responsabilidad, honestidad y humildad podemos afrontar todas las dificultades que se
presenten en el camino y seguir creciendo dentro del mercado local hasta lograr todos
nuestros objetivos.

Por la atencion que se dignen dar a este presente informe anticipo mis sinceros
agradecimientos.

Muy Atentamente,

W2y

Alberto Robali\ o Andrade
Gerente General




