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INFORME DE ADMINISTRACION CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO 
ECONOMICO 2006 

MASERINCO CIA. LTDA. en su afán de continuar sirviendo de la misma manera 
en la que iniciamos nuestras operaciones en el año anterior, a uno de nuestros mejores 
clientes en el área de mantenimiento limpieza y construccion como es Lafarge 
cementos s.a. ha tratado de mejorar en cuanto a la calidad del servicio que se presta a 
esta empresa, es por esta razón que se nos ha dado la confianza de continuar 

brindándoles los servicios a esta importante organización. 

Además se cuenta con clientes ocasionales que han tenido la confianza hacia 
nosotros, quienes nos están permitiendo trabajar con ellos en el área de construccion, 
por lo que se están realizando los trabajos de construccion de oficinas para la empresa 
CBML 

Dentro de los objetivos propuestos, es la adquisición de equipos con los que hemos 

venidos realizando trabajos en cuanto se refiere a espacios pequeños como son 
viviendas. 

Una de las importantes adquisiciones que se ha realizado es la de un vehiculo para 

trabajo, con el cual se han mejorado nuestros servicios. 

A pesar de la grave crisis que atraviesa nuestro país, y la dificultad que conlleva 

sacar adelante una empresa nueva en un mercado tan competitivo en el que nos 
encontramos, y sobre todo en el ambiente de corrupción que existe actualmente, el 

lema de nosotros como administración, es trabajar para brindar siempre un servicio 
de óptima calidad, y satisfacer las necesidades de nuestros clientes. 

Si bien es cierto durante este período de operación hemos tenido una utilidad, a pesar 

de todos los gastos que ha involucrado la adquisición de equipos para mejorar 

nuestros servicios, además debo indicar que se continua operando con el equipo de 
los socios. 

Para el año 2007 el principal objetivo de la Compañía es adquirir equipo de oficina, 

muebles, y varios equipos que necesita la empresa para poder trabajar con su propio 
equipo y ampliar su actividad, no solo a un determinado cliente si no buscar 

estrategias para llegar a mas lugares y poder ofrecer nuestros servicios como lo 

estamos haciendo. 
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