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S36z22
ores Accionistas:

Me permito poner en conocimiento de la Junta General de Accionistas el siguiente informe que se
refiere a la situacién de fa compafifa durante el ejercicio econdimico del periodo que inciuye entre of 1
de enero al 31 de diciembre del 2009, las mismas gue se han desarroliado en forma normal y sin
ninguna eventualidad.

1. Cumplimiento de las disposicionas de lunta General

De la revision efectuada a los estatutos de la compafiia y los libros de actas y expediertes se
constatd que las disposiciones emanadas de la méxima autoridad de {a empresa han sido cumplidas
durante el ejercicio econdmico del afio 2008,

2. Informaddn de hechos extraordinarios

Durante el afioc 2009 el desarrdllo de las actividades de la empresa se caractenzd por 1z
comercializacion del servicio que brinda la compafiia. El servicio ofrecido ya es mas conocido en
nuestro medio por lo gue el trabajo se centra en conseguir mas clientes nuevos sobre todo en
restaurantes de la ciudad de Quito. Se ha encontrado poca competencia directa en el mercado y
muy poca indirecta. El mercade es amplio pero hay gue seguir trabajandolo sobre todo en clientes
gue no conocen el producto.

3. SituaciénFinancierade laempresa

En este afio se incrementaron los ingresos por ventas y se logrd tener mayores beneficios para la
empresa,  Se consiguicton nuevos CONTratos ¥ ademas se consiguid bajar 10s costos de transports
por 1o gue se produce ura utilidad neta de US$2.835.45. Fsperamos gue para este nuevo afio se
logre incrementar los ingresos de la empresa. Con esta wtilidad la empresa compensa las pérdidas
de afios anteriores, logrando asi una mejor situacién financiera.

4. Situacionlegal de la empresa

Durante el presente afio se han cumplido con todos los requisitos legales de 1a empresa, y ademas
se ha cumplido con todos los requisitos tributarios de fa misma.

5. Situacionlaboral de la empresa

Se contrata una persona para que realice el cambio de pan
alrededores con contrato de servicios. Se cuenta con una
mantenimiento de la oficina.
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6. Politicas y estrategias para el afio 2008.

A fin de incrememtar la cartera de cliertes de la empresa er &l mercado local y conseguir un
aumento del producto en nuestro mercado objetivo (restaurantes y hoteles), se diseflaron nuevos
plares y estrategiss de marketing yventas para el mercado como
»  Contratacion de personal de ventas para gue trabaje bajo comisidn,
*+  Serecomienda la apertura de una sucursal en Guayaquil considerada una busna alternative
de mercado, ya gue debido al cima se produce mucha humedad en los cuartos frios y los
productos perecibles duran menos tiempo.

* Se considera también viable la venta de paneles a franquiciantes en otras plazas como
Cayambe, Cuenca y asi recuperar parte de Ia inversion inicial.

Atentamente,
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