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Quito DM., 15 de Enero del 2007 

SEÑORES 
MIEMBROS DE LA JUNTA GENERAL EXTRAORDINARIA Y UNIVERSAL 
DE SOCIOS 
SOFTWORKS CIA. LTDA. 

Ciudad 

El año 2006, que acabamos de finalizar, nos ha permitido establecer las bases para el 

crecimiento de la compañía en los siguientes años, y a la vez nos permitió dimensionar 

nuestro mercado objetivo en pro de desarrollar nuestra marca y las marcas que 

representamos oficialmente en Ecuador. 

Los objetivos planteados al iniciar el año fiscal fueron claros y siempre apuntaron a crear 

pilares sólidos que nos permitan apuntalarnos en el complicado mercado, de oferta de 

productos y servicios, del sector financiero (bancos, cooperativas, financieras, 

aseguradoras y mutualistas entre otras). 

La gerencia fue conciente que al trazarse dichos objetivos no se buscaba obtener ingresos 

de forma inmediata sino que nos permitiera asegurar los ingresos de los años venideros. 

Por esta razón hemos logrado posicionarnos en el sector financiero como un potencial 

proveedor de soluciones en gestión de riesgo operativo. 

Son varias las instituciones que hemos contactado ofreciendo nuestros productos y 

servicios, lo que nos permitió durante este año cerrar negociaciones de proyectos que 

iniciarán en el primer y segundo semestre del siguiente año y se irán proyectando en 

número hasta el 2009 que es el plazo máximo definido por el ente regulador en el sector 

financiero para implementar este tipo de soluciones. 

Como parte de esta construcción de pilares, desarrollamos conjuntamente con nuestro 

aliado de negocios de Colombia un seminario que nos permitió darnos a conocer a nivel
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nacional, utilizando mecanismos como medios de prensa, telefonía e internet. Este evento 

no dejó mayor rédito pero nos posicionó fuertemente en las entidades asistentes y será un 

argumento importante en su toma de decisiones. 

Las expectativas y objetivos que se plantean para el siguiente año son muy altas por lo 

cual debemos, al igual que el año 2006, plantear objetivos ambiciosos pero alcanzables, 

que nos permitan seguir creciendo en ingresos y en imagen organizacional. Hemos 

creado los cimientos para lograrlo de una forma seria y conciente, inclusive de la 

situación nacional que apunta al principal sector que pretendemos desarrollar. 

Agradezco la confianza depositada en mi persona y como Gerente General de la 

compañía seguiré asumiendo la responsabilidad de ubicar la compañía en los lugares que 

hemos definido en nuestra planificación estratégica. 

Atentamente, 
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Y Ing. Fernando Paredes A. 

Gerente General 
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