INFORME DE GERENCIA ANO 2012

El afio 2012 para QOral Dent Cia Ltda, fue un afio complicado por la construccién del Centro
Comercial Paseo San Francisco y el paso deprimido frente a la Clinica lo que ocasiono que muchos
pacientes dejen de visitarnos por no tener acceso ni parqueaderos, lo cual se puede ver reflejado
en los resultados del ejercicio econdmico, teniendo unas ventas mensuales por $. 9.000,00
(nueve mil dblares mensuaies) Valores que se facturaron el 30 % en efectivo y el 70 % en
tarjetas de crédito y tomando en cuenta que el punto de equilibrio es de $12.000,00 se tuvo
perdida mensual.

Ademas gue los materiales que se utilizan son los mejores del area odontolégica.
Se cuenta con un personal altamente calificado y motivado en cada una de las dreas con un alto
espiritu de colaboracién para la empresa ya que esta les brinda todos los beneficios de ley a los

que tienen derecho y ademas existe un excelente ambiente laboral.

Para el afio 2013 nos comprometemos con un incremento del 40% de la facturacion anterior ya
gue se debemos in irnos nuevamente en el mercado siendo una clinica de apenas 6 afios en




