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Quito, 13 de marzo del 2.009

INFORME ANUAL DE LA EMPRESA HERVASTRADE S.A.
CORRESPONDIENTE AL ANO 2.008

Al cuarto afio de constituida la empresa HERVASTRADE S.A. me dirijo a la junta de
accionistas con el objetivo de informar Ia situacién general de la Empresa hasta el mes de Diciembre

det2.068.

De forma general puedo comentar que ha sido un afio bueno, ya que se han cumplido varias metas y
se han conseguido logros interesantes a favor de la empresa, pese a la diferentes dificuitades
presentadas- como- las-restriceiones-para importar y la erisis mundial. :

Las metas-conseguidas-son las siguientes:

e Los costos se han logrado reducir a su punto méximo sin que esto repercuta de alguna
manera la-comercializacién normal-de la empresa.

‘e La facturacién de servicios técnicos y venta de repuestos y accesorios, ha sido muy
‘beneficiose-para la -empresa ya -que -su-costo-es-muy-bajo v la rentabilidad -alta,-esperames
dar un mayor impulso a este tema en el afio 2009.

« La venta al-por menor a crecido-en- porcentaje; no- asi en-las ventas globales, estas Gltimas
han tenido un desenso por varios motivos, pero el principal la falta de liquidez para rotarar
-con-mayer rapidez el producte -y -la-demeora-en-obtener los-contenederes-de -aduana-per Ja
serie de restricciones presentadas.

o - Se- han-obtenido- nuevos distribuidores con venta al por mayor, destinando un menor
descuento, lo que permitird una mayor rentabilidad. Los distribuidores existentes se los
-recalifico -con -l -motive -de -eliminar a los -de -menor calificacién, -tomando -en cuenta
principalmente el 4mbito referente a cobros.

* Se implemento Ia comercializacion de un tercer modelo de calefén, el mismo es importado
de la misma fabrica y con los tres modelos se cubre todas las necesidades de demanda del
mercado.

Las nuevas metas para el afio 2009 son:
o  Tener una utilidad.
o Seolucionar eficiente y eficazmente los problemas de restricciones -que se presentan
frecuentemente.
® Impulsar la facturacion de servicios, accesorios y repuestos.
o - €rear y mantener alianzas estratégicas cor los diferentes distribuideres.

Esperamos -qite los-préximos-afies -a faver dehempmsa HERVASTRADE S:A.-se-sigan
cumpliendo todas las diferentes metas impuestas y el negocio siga creciendo o manteniéndose en el
mercado, cumptiendo con las expectativas de los accionistas. Siempre desarrollandose con Ia mayor
claridad y transparencia en los dlferenteS“procedun ientos e)ugldps por la Ley de Compatiias.
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Av. 6 de Diciembre N43-169 y Louvre esq. entre Rio Coca y Thomas de Berlanga
Teléfono: 02 6000-458 Telefax: 02 2250-214 Celular: 099 665-668
e-mail: shervas@uio.satnet.net web: www.hervastrade.com
Quito - Ecuador



