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Al cuarto año de constituida la empresa HERVASTRADE S,A. me dirijo a la junta de 

accionistas con el objetivo de informar la situación general de la Empresa hasta el mes de Diciembre 

det2.008:: 

De forma general puedo comentar que ha sido un año bueno, ya que se han cumplido varias metas y 
se han conseguido logros interesantes a favor de la empresa, pese a la diferentes dificultades 
presentadas comeo-las-restriceiones para importar y la erisis mundial. : 

Las metas conseguidas son las siguientes: 
e Los costos se han logrado reducir a su punto máximo sin que esto repercuta de alguna 
manera la- comercialización normalde la empresa. 

'e La facturación de servicios técnicos y venta de repuestos y accesorios, ha sido muy 
beneficioso para la empresa ya que su coste-es- muy bajo y la rentabilidad alta, esperamos 
dar un mayor impulso a este tema en el año 2009. 

e- La venta al-por menor a erecido en porcentaje; no asi-en-las ventas globales, estas últimas 
han tenido un desenso por varios motivos, pero el principal la falta de liquidez para rotarar 
-cen inayor rapidez -el preducte -y la -demera en -obtener Jos-contenederes-de aduana-per la 
serie de restricciones presentadas. 

e- Se- han obtenido nuevos distribuidores con venta al por mayor, destinando un menor 
descuento, lo que permitirá una mayor rentabilidad. Los distribuidores existentes se los 
tecalifico -con -el motivo de -climinar a Jos de -mener calificación, temando -en cuenta 
principalmente el ámbito referente a cobros. 

+ Se implemento la comercialización de un tercer modelo de calefón, el mismo es importado 
de la misma fábrica y con los tres modelos se cubre todas las necesidades de demanda del 
mercado. 

Las muevas metas para el año 2009 sor: 

e Tener una utilidad. 

-+ Solucionar -sficiente y eficazmente los problemas de restricciones que se presentan 
frecuentemente. 

+ Impulsar la facturación de servicios, accesorios y repuestos. 
€rear y mantener alianzas estratégicas corrlos diferentes distribuidores. 

-que los -próximos -años a favor de la empresa HERVASTRADE SA.-se-sigan 
cumpliendo todas las diferentes metas impuestas y el negocio siga creciendo o manteniéndose en el 
mercado, cumpliendo con las expectativas de los accionistas. Siempre desarrollándose con la mayor 
claridad y transparencia en. los diferentes procedimientos exigidos por la Ley de Compañías. 

  

     
ar orT 

a E Ú 

  

. z PIPIN TENES RICLA 

Santiago Hervas Caldas ¡ : : RIA SAS 
GERENTE GENERAL HERVASTRADES.A: 7 E | 
CI. 171382572-5 o | 

  

Av. 6 de Diciembre N43-169 y Louvre esq. entre Río Coca y Thomás de Berlanga 
Teléfono: 02 6000458 Telefax: 02 2250-214 Celular: 099 665-668 

e-mail: shervasQuio.satnet.net web: www.hervastrade.com 
Quito - Ecuador


