
INFORME DE GERENCIA 

Quito. 15 de Marzo del 2014 

Señores 
Socios 
SARINAFLOWER 
Presente.- 

Estimados socios SarinaFlower: 

Tengo a bien poner a consideración de la Junta General de Socios, el informe relativo a 

la actividad de la compañía en el Aspecto Comercial y Financiero durante el ejercicio 

económico del año 2013. 

En el Aspecto Económico, nuestros productos en el mercado no solo han tenido que 

enfrentar una competencia cada vez mas creciente con la falta de poder adquisitivo de 

nuestra clientela que es la situación que afecta a muchas plantaciones y en especial la 

nuestra, de igual forma la adquisición de químicos y mercaderías para el cultivo de 

nuestras plantas que sube cada día, circunstancia que nos afecta, sin embargo hemos 

cumplido con los pagos pendientes a nuestros proveedores y prestamos a socios. 

En el Aspecto Financiero, como se puede apreciar en los balances, estos nos muestran 

perdida contable de $ 2,164.50 dólares durante el ejercicio económico del año 2013, que 

nos compromete a seguir trabajando no solo en beneficio propio sino además de nuestro 

país al que hemos aportado con generación de nuevas fuentes de empleo y con mayores 

impuestos. 

En mi calidad de Gerente de SARINAFLOWER, y en cumplimiento de lo dispuesto por 

la ley de estatutos de la Compañía presento a consideración de la Junta General de 

Socios, los Estatutos y el Informe correspondiente al Ejercicio Económico comprendido 

el lero de Enero al 31 de Diciembre del 2013. 

El Balance que conocerá también esta Junta refleja fielmente e movimiento durante este 

ejercicio económico. Al cierre del año 2013, presenta los siguientes datos: 

ACTIVO $1.023.85 
PASIVO $ 0.00 
PATRIMONIO $ 1.023,85 
PERDIDA CONTABLE $ 2.164,50 

La perdida contable de $ 2.164.50, se debe a los gastos por cumplir con los organismos 

de Control, estas pérdidas se debe a la falta de liquidez que nuestra empresa atraviesa 

neta del ejercicio de la compañía se debe a la eficiencia y eficacia en el control de los     
  

gastos y costos a pesar de la recesión económica que se vive hoy en los Estados Unidos 

país al cual va nuestro mayor porcentaje de Exportación. 

Para el siguiente año me comprometo en buscar nuevas estrategias que ayuden alcanzar 

las estas propuestas y buscar nuevos mercados a nivel mundial de tal manera que 

nuestra empresa no solo dependa del mercado Norteamericano. 

Agradezco nuevamente por la confianza depositada y espero cumplir con los objetivos 

propuestos para el ejercicio 2013. 

  

  
 


