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Informe de la Gerencia General de la Empresa 

Biométrika S.A. correspondiente al año 2006. 

En cumplimiento a lo dispuesto por las leyes, estatus o reglamentos vigentes, 
presenta el informe de los socios Juan Francisco Fuentes Tamayo con Cl. + 
1709257412 y Chistian Andrés Manosalvas Urbina con Cl. + 1714328810 
correspondiente al año 2006. 

De acuerdo a nuestro balance general, durante el año 2006 existió una baja en 
nuestras ventas con respecto al año 2005 del 41%, lo que nos obliga a replantear la 
estrategia y la actualización inmediata de productos de software. Este trabajo comenzó 
a fines del año, dando como resultado una aceptación positiva en el mercado, esto 
permitirá incrementar nuestras ventas en el siguiente año. 

Es importante recalcar que el año 2006 fue de inversión en cuanto al cambio y 
actualización de tecnológica en nuestros productos, es así que se concluyó nuevas 
versiones y se estableció un piloto en la institución bancaria más grande del país, con 
lo cual los cambios tecnológicos y los esfuerzos invertidos en nuestros productos 
comenzaron a dar los frutos necesarios para la cosecha del próximo año. 

El siguiente año será estrategicamente diferente al año 2006, los resultados podrán 
ser medidos durante el primer semestre. Esperamos que nuestras ventas se 
incrementen con respecto al año 2006 y superen al año 2005. 

Se planea la compra de nuevos activos que apoyen el objetivo planteado para el año 
2007, tomando en cuenta que es importante contar con activos indispensables y 
necesarios para lograr una mayor eficiencia en nuestro trabajo. 

Se perfeccionarán los productos ya desarrollados durante el año 2006, y con la 
experiencia que hemos adquirido, por ser pioneros en esta rama en el Ecuador, 
tenemos la certeza de aumentar la lista de nuestros clientes y establecer nuevos 
servicios con los clientes anteriores, los cuales han demostrado satisfacción con los 
productos que Biométrika ha ofrecido. 

Las alianzas están dentro de nuestro plan, es así que se buscarán empresas que se 
complementen con nuestros productos, y así aumentar la covertura de nuestros 
servicios.
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En conclusión, tendremos un especial control de la asignación de nuestros costos, así 
como también, de la utilización eficiente y rentable de los recursos disponibles de la 
empresa. 

El presente informe someto a consideración de los socios. 

Quito, 27 de abril del 2007 

  

Frahcisdo Fuentes T. 

Gerente General 
BIOMETRIKA S.A.


