
INFORME DE COMISARIO DE BIOMETRIKA S.A. 
EJERCICIO ECONÓMICO 2008 

Señores Accionistas: 

Dando cumplimiento a las normas estatutarias vigentes, y a las disposiciones 
legales de la Compañía pongo en su consideración, el Informe de Comisario 
de Biométrika S.A., durante el periodo comprendido del 1 de enero al 31 de 
diciembre 2008, para lo cual se procedió a revisar la documentación contable 
con sus respectivos anexos, que han sido proporcionados por los 
administradores de la compañía; las cuales sustentan los Estados Financieros 
de la empresa, los mismos que han sido elaborados de acuerdo con los 
Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados y Normas de Contabilidad 
Ecuatorianas, para verificar su legalidad y entregar a ustedes, señores socios 
un análisis de la situación financiera correspondiente al ejercicio económico del 
año 2008. 

- ASPECTOS SOCIETARIOS 

La compañía Biométrica S.A. se constituyó el 9 de noviembre del año 2004, 
con domicilio en el Distrito Metropolitano de Quito, tiene un plazo de duración 
de veinte años y su objeto es: el desarrollo, programación, distribución y 
comercialización de sistemas informáticos; la representación, distribución y 
comercialización de sistemas y equipos de computación hardware y software, 
así como de redes y suministros de computación; la exportación, importación, 
distribución, representación y comercialización de equipos, accesorios, partes, 
piezas en hardware y software; asesoría informática para el desarrollo e 
implementación de soluciones informáticas; exportación e importación de 
software y aplicaciones informáticas; dar asesoría en sistemas informáticos en 
especial aquellos relacionados con el área financiera, comercial; asesoría en 
integración de sistemas utilizando tecnología Biométrica; producción, 
programación, transformación, comercialización, importación y exportación 
sobre comunicaciones en general ; comercialización, importación y exportación 
de bienes, productos, equipos, repuestos, partes, piezas y servicios para los 
diferentes tipos de comunicaciones y seguridad en general; prestar servicios de 
comunicaciones sean éstas por aire o cables, u otro tipo de medios, afines o 
similares; hacer y comercializar instalaciones de redes y sistemas para 
comunicación en general; dar cursos de entrenamiento y capacitación sobre 
sistemas informáticos; la compañía podrá representar en el Ecuador a 
compañías nacionales o extranjeras que tengan objeto similar, pudiendo 
realizar, para cumplir con su finalidad, toda clase de actos y contratos 
permitidos por la Ley acordes con dicho objeto. 
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- ASPECTOS FINANCIEROS 

El Balance de Situación de la Empresa al cierre del ejercicio económico del 
2008, comparado con las cifras registradas al cierre del periodo 2007 se 
presenta así: 

  

  

  

BALANCE GENERAL 

DESCRIPCION Año 2007  Año2008 %|Rel.Act. % Rel.Año 

Total 2007 
ACTIVOS 

ACTIVO CORRIENTE 25.666.07 29,484.89 80% 15% 

Activo Disponible 10.827.57 245.81 1% -98% 
Activo Exigible 8.536.16  12.086.51 33% 42% 
Activo Realizable 6.302.34  17.152.57 47% 172% 

ACTIVO FIJO 7.248.35 7.345.64 20% 1% 

TOTAL ACTIVOS 32.914.42 36.830.53 100% 12% 

PASIVO 8.082.27  18.852.58 581% 133% 

Pasivo Corriente 8.082.27  18.852.58 51% 133% 

PATRIMONIO 24.832.16  17.977.95 49% -28% 

Capital Social 800.00 800.00 2% "0% 

Aportes Fut.Capitaliz. 6.585.00 6.585.00 18% 0% 
Reserva Legal 400.00 1.947.06 5% 387% 
Utilidad Ejercicios anteriores 1.760.23 1.760.23 5% 0% 
Resultados 15.286.93 6.885.66 19% -55% 

TOTAL PAS.+PAT. 32.914,43 —36.830.53 100% 12% 
  

El Activo Total de la empresa al 31 de diciembre 2008, registra un saldo de 
USD 36.830,53 cifra superior en USD 3.916,11 (12%) comparada con la 
registrada al 31 de diciembre del 2007. 

El Activo Disponible presenta un decremento de USD 10.581,76 frente al saldo 
del ejercicio 2007 (-98%) debido a que la empresa ha incrementado sus 
inventarios. 

El Activo Exigible con USD 12.086,51 refleja un incremento en el año de USD 
3.550,35 (42%) debido a que las cuentas por cobrar a clientes nacionales se 
incrementan en USD 1.902.99 (150%) en relación al año 2007, así como 
también el rubro de pagos anticipados en impuesto:          

       retenciones en la fuente varían de USD 5.820,29 a USD|(£%4 57 Gonna 
en relación al total de activo exigible representa el 64%. [E4 DECOMPANÑÍAS 
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El Activo Realizable con USD 17.152,57 presenta un crecimiento con relación 
al 31 de diciembre 2007 en USD 10.850,23 equivalente al 172%, siendo el 

valor más significativo lectores y dispositivos biométricos con USD 15.626,78. 

El Activo Fijo para el año 2008 es de USD 7.345,64 presenta un incremento en 
el año de USD 97,29 equivalente al 1%, a pesar de existir un incremento en los 
activos fijos del 22% del valor total de activos fijos de la empresa; así tenemos 
que en relación al año 2007, los equipos de oficina se incrementan en un 12%, 
los equipos de cómputo en un 7%, los muebles de oficina en un 60%, los 
enseres de oficina en un 180%, la empresa en este año adquirió un software 
contable por USD 400 y licencias win x pro por USD 761. 

Los Pasivos Totales de la empresa al 31 de diciembre del 2008 registran USD 
18.852,58 con un incremento de USD 10.770,31 esto es del 133% 
comparados con la cifra registrada al finalizar el año anterior, en este año el 
pasivo total de la empresa representa el 51% del Activo Total, lo que significa 
que el patrimonio es de apenas 49%. 

El patrimonio disminuye de USD 24.832.16 a USD 17.977,95, debido a que en 
el año 2008 se han repartido dividendos a los accionistas por un valor de USD 
8.131,78. 

ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS 

Se presentan los resultados alcanzados en la empresa durante los años 2007 y 
2008: 
ANALISIS ESTADO DE RESULTADOS 

  

  

  

  

% % 
DESCRIPCION Año 2007 Año 2008 REL.VTAS. REL.AÑO 

2007 

Ventas Netas 127.248.43 151.825.09 100% 19% 
(-) Costo de 
Ventas 74.316,48 97.501.18 64% 31% 

Utilidad Bruta __52.931.95 54.323.91 36% 3% 

(-) Gastos de 
operac- 37.720.10 . 48.436.85 32% 28% 

Gastos de 
venta y adm. 37.720.10 48.436.85 32% 28% 

Utilidad 
operación 15.211.85 5.887.06 4% 51% 

(+) Otros 
_Ingresos 75.08 998.60 1% 1230% 
  

Utilidad Neta 15.286.93 6.885.66 5% -55%



  

El análisis comparativo sobre los ingresos totales por las ventas, demuestra 
que el año 2008 son de USD 151.825,09 que representa un incremento en los 
ingresos de USD 24.576,66 frente al año anterior. El rubro que genera el 
mayor ingreso es la venta de hardware con el 48%, seguido de la venta de 
software con el 36%, y las exportaciones de servicios en el 10% en el año 2007 
la venta de equipos disminuye ya que en el año 2006 representó el 72% del 
total de los ingresos. 

  

PRODUCTOS INGRESOS COSTOS — UTILIDAD  % REL.ING. 

Ventas hardware 73.398.78 49.092,39 24.306,39 48% 

Ventas software 54.351.57 13.050,26 41.301,31 36% 

Total 127.248,43 74.316,48 65.607,70 
  

El Costo de Ventas del 2008 fue de USD 97.501,18 presenta un incremento del 
31% de las mismas y representa el 64% del total de ventas, comparado con el 
año anterior que fue de USD 74.316,48 que representa el 58% sobre el total de 
ventas, es decir su costo de ventas fue superior al registrado en el año 2007. 

La utilidad bruta del año 2007 fue del 42% frente a las ventas totales, mientras 
que en el año 2008 disminuye al 36%. 

En el año 2008 las utilidades en operaciones disminuyen de USD 15.211,85 a 
USD 5.887,06 representando el 61% en relación al año anterior, y es 
equivalente al 4% frente a los ingresos totales del período, mientras que en el 
año 2007 representaba el 12% de los ingresos totales, esta disminución se ve 
reflejada por un incremento significativo en los gastos de administración que 
pasan de USD 8.854,90 en el 2007 a 17.244,39 en el 2008 , los mismos que se 

incrementan en un 95% en relación al año anterior. 

La utilidad neta del año 2008 antes de la participación del 15% a los 
trabajadores, impuestos y provisión de reserva legal es de USD 6.885,66 
equivalente al 5% frente a los ingresos, cifra inferior a la alcanzada en el año 
2007 en la que se obtuvo una utilidad de USD 15.286,93 equivalente al (12%) 
sobre los ingresos totales. 

De la utilidad neta acumulada al 31 de diciembre de 2008 por USD 6.885,66 
menos la participación de trabajadores USD 1.150,41 y menos el impuesto a la 
renta por USD 1.629,75, se obtiene una utilidad total de USD 4.105,50, 
quedando con una reserva legal de USD 766,94 y los dividendos para 
repartirse entre los accionistas de la empresa por un valor de USD 2.971,90. 

INDICADORES FINANCIEROS 

De las cifras presentadas por la administración en los estados financieros, se 
analizan los siguientes índices financieros para el año 20087" 
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SOLVENCIA: Activo Corriente / Pasivo Corriente = 1,56 

Este indicador financiero refleja que por cada dólar adeudado por la empresa a 
corto plazo, dispone de 1,56 para cumplir con sus compromisos, 
disminuyéndose al del año 2007 que fue de 3.18. 

ENDEUDAMIENTO: Pasivo Total / Activo Total = 25% 

El endeudamiento de la empresa se incrementa del 25% en el 2007 al 51% en 
el año 2008, lo que significa que sólo el 49% pertenece a los accionistas ya que 
el 51% pertenece a recursos de terceros. 

RENTABILIDAD: Utilidad / Patrimonio = 62% 

El índice de rentabilidad patrimonial es del 38% en el año 2008 comparado con 
el año 2007 que fue de 62%. 

- RECOMENDACIONES 

- La administración debe mantener políticas adecuadas de recuperación de 
cuentas por cobrar, de esta forma le permitirá a la empresa tener mayor 
liquidez. 

- Se debe reducir los costos y y sobre todo tratar de controlar mejor los gastos 
administrativos, hacer un adecuado análisis para determinar en cual gasto se 
puede reducir, para de esta manera mejorar la rentabilidad para los 
accionistas, es responsabilidad y competencia de la administración priorizar el 
interés de la compañía y salvaguardar adecuadamente el patrimonio de los 
accionistas supervisando en forma técnica y permanente el cumplimiento de los 
objetivos de la compañía. 

- Es necesario que la empresa diversifique sus servicios y productos, con el fin 
de generar mayores recursos, tomando en cuenta que hoy en día la esta es 
una estrategia que le permitirá a la empresa obtener mayores oportunidades y 
así llegar a ser más competitiva, aspecto tan necesario en nuestro país. 

- La empresa debe estar actualizada en cuanto a la tecnología ya que los 
productos que tiene que ofertar la en el mercado tanto nacional como 
internacional se están innovando constantemente. 

- Se recomienda realizar la recapitalización de la empresa, haciendo la 
elevación del capital con el aporte futuras capitalizaciones, que al momento 
tiene un valor USD 6.585. 

Finalmente, es importante resaltar la gestión realizada por BIOMETRIKA S.A. 
en el año 2008 a pesar de haber existido inestabilidad eco 
país como a nivel mundial, la empresa ha obtenido buenos rt sultados pará (98; LAS 
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accionistas, así como también el alcance de nuevos mercados lo que le ha 
permitido en este año realizar exportaciones de servicios. 

Esperando satisfacer sus expectativas; 

Atentamente; 

   


