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Quito, 14 de marzo del 2014 

INFORM E DE GERENCIA 

A LOS SEÑORES SOCIOS DE 

INTERNATIONAL AVIATION SERVICES M ANAGEM ENT CIA LTDA. 

Presente. 

Como Gerente General nombrado por el Directorio de la empresa INTERNATIONAL 

AVIATION SERVICES M ANAGEM ENT CIA LTDA, presento a ustedes el Informe de Labores 

correspondiente al ejercicio económico 2013 en el que se refleja la situación financiera de 

la empresa. 

El Ecuador en el 2013, mostró un crecimiento económico proyectado por encima del 4% 

real. La tasa de inflación fue del 4.4% aproximadamente. El salario mínimo también se 

aumento de $ 292.00 en el 2012 a $ 318.00 en el 2013, que representa un incremento 

aproximado del 9%. 

La situación financiera.- La situación Financiera de la Compañía se refleja en el nivel de 

operaciones que hemos realizado en el t ranscurso del ejercicio económico, el pat rimonio 

de la empresa al 31 de Diciembre de 2013 es de $ 21628.33. El total de act ivos es de $ 

130954.46. 

Las ventas llegaron a la suma $ 499345.38, en relación con las ventas del año 2012 que 

fueron de $ 406934.14 tuvimos un incremento del 22.71%; en el año 2013 hemos obtenido 

ganancias de UD$ 4238.50 cont ra la ut ilidad del año 2012 que fue de US$ 3454.06; los 

gastos administ rat ivos son de $ 171562.64 y los de venta son de $ 334575.80. 

Rendimiento.- La ut ilidad del ejercicio fue de $ 4238.50. 
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Perspectivas para el año 2014.-zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA Las Ventas para el año 2014 las proyectaremos con un 

incremento del 20%. 

Estrategias.- Las est rategias que nos hemos planteado en Junta de directorio son las 

siguientes: 

Financieras.- Podremos mucho énfasis en la gest ión de ventas para de esta manera lograr 

mayores ingresos 

Evitar los costos adicionales a lo ya establecidos. 

Logístícas.-

M ejoraremos la imagen empresarial con capacitación permanente, actualizaciones en 

tendencias del mercado aplicando Benchmarking. 


