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A los socios de Intracientific Cia Ltda.:

Con agrado presento el presente informe como Gerente General y Representante Legal de Intracientific
Cia. Ltda. Correspondiente al ejercicio fiscal 2006 con el propdsito de darles a conocer la informacion
A relacionada sobre el funcionamiento de la empresa, asi como dar cumplimiento a la resolucion de la
& Superintendencia de Compaiiias, sobre informes anuales que presentan los administradores a las Juntas
Generales.

El informe de Actividades es el siguiente:

1.- En el afio 2006, que constituye nuestro tercer afio de funcionamiento, hemos tenido oportunidad de
ampliar nuestra base de mercado, mejorar el servicio a nuestros clientes y hemos sido aceptados como
nuevos proveedores y hecho negocios con nuevos clientes.

Entre los proyectos destacables realizados el 2006 estan:

- Mejoramiento y solidificacion de nuestra division “Diagnostico” o Quimica Clinica- RC, con la
contratacion de nuestro staff de un socio estratégico. Cumpliendo asi las expectativas planteadas en el
informe correspondiente al afio anterior 2005.

- Relacion mas solida con nuestros proveedores internacionales y con nuestros socios estrategicos
locales, en todas las divisiones de nuestro negocio.

- Ampliacion de la base de clientes, ventas estables en todos los meses del afio. Y En nuestra division
diagnostico: los ultimos meses del afio hemos tenido un repunte y ampliacion de la cartera y
légicamente de la base de inversion necesaria para reposicion de stock en bodegas.

- Hemos logrado relaciones con nuevos proveedores.

2.- Hemos tenido un acenso importante de nuestras utilidades con respecto al afio pasado.
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Hemos realizado venta de servicios correspondiendo este rubro a un porcentaje muy importante
de nuestras utilidades. Las ventas de instrumentacion analitica a varios clientes ha contribuido
también, la contribucion de nuestra division de diagnastico alin es marginal pero creciendo.

4.- Se ha contratado a nuevo personal y estamos al dia con nuestras obligaciones con el IESS.

5.- Estamos al dia con nuestras obligaciones contractuales con clientes del estado, como lo certifica la
contraloria.

6.- El actual balance 2006 arroja una utilidad de ejercicio de $11.059,00 luego de gastos no deducibles
impuestos y repartos de ley, segun consta en nuestro estado de perdidas y ganancias.

-Los gastos no deducibles de nuestra utilidad, tiene un peso muy marginal.

7.- Las perspectivas para el Afio 2007 son alentadoras, tenemos algunos proyectos en curso que en este
afio estamos seguros se concretaran, Nuestro mercado principal segira siéndo: Medio Ambiente,
Verificacion de calidad, Investigacion, Universidades. Sin embargo diversificaremos hacia el sector de
la Salud con nuestra division de DIAGNOSTICO y Quimica Clinica,

8.-El panorama del pais se nota en crecimiento, la inestabilidad politica debido a la entrada de un nuevo
gobierno puede afectarnos aunque de manera marginal ya que los planes gubernamentales anunciados
de inversion social, ambiental, salud, industrial son alentadores. En lo que se refiere a nuestro mercado
principal INVESTIGACION Y DESARROLLO TECNOLOGICO) el compromiso de inversion del
gobierno es alentador y potenciaria a un mas el crecimiento de nuestra empresa.. .

PROPUESTAS DE GERENCIA PARA EL SIGUIENTE EJERCIO FISCAL:

o Para el proximo afio debemos mantener un nivel de inversion importante para cubrir el mercado
de nuestra linea de diagnéstico la cual tiene un crecimiento.

‘ ¢ En este afio propongo hacer inversiones en capacitacion de nuestro personal, en las areas técnica
administrativa, ventas y servicios.

e Hacer inversion en participacion en ferias y organizacion de seminarios para ampliar nuestro
mercado y mantenernos con el actual prestigio.

e La linea de servicios de instalacion y mantenimiento es cada vez mis importante y demandante
de nuestro tiempo, propongo que se debera ampliar una DIVISION SERVICIO con la
participacion ya sea de un socio estratégico o de personal contratado. Este crecimiento debera ser
evaluado para no sobredimensionarnos pero tampoco quedarnos cortos a las exigencias cada vez
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mayores del mercado de servicio de mantenimiento preventivo y correctivo debidoa la entrada
de la ISO17025 la cual exige a nuestros clientes.

o Contratar personal para un apoyo de servicio de secretaria y tercerizar el servicio de mensajeria
que nos ayude a cubrir nuestro crecimiento de mercado.

e Al sur del pais asi como en la costa hemos tenido ventas, gracias en parte al trabajo desplegado
el afio anterior 2005 por ciertos socios estratégicos (Cuenca) sin embargo , ya que al momento
esta cooperacion no es sostenida, se sugiere seguir con el plan de ampliacion de nuestra cartera
de clientes y presencia en el mercado a través de la union con socios estratégicos. Plan de
evaluacion de posibles socios estratégicos en Cuenca y Guayaquil.

‘ e Contratacion de profesionales de servicio técnico en la modalidad de servicios profesionales.
reforzando ain mas el area de servicio al cliente.

e Hacer una revision de la estructura de gastos para que sea aun mas eficiente.
e Aumentar nuestros contratos de Servicio de Mantenimiento con nuestros clientes.

e Aumentar Ventas de Equipamiento y lograr nuevas alianzas con fabricantes de equipamiento
para diversificar nuestros productos particularmente en preparacion de muestras.

e Hacer inversiones en lo que respecta a conectividad y comunicaciones para nuestro personal, con
la contratacion de un pool de servicio de celulares, asi como la implementacion de un Intranet
accesible por nuestros ejecutivos desde cualquier punto del planeta.

Este Informe ha sido preparado en concordancia con la resolucidn de la superintendencia de compafiias
No. 92.2.4.3.0013 del 13 de octubre de 1992. “Reglamento para la presentacion de los informes anuales
de los administradores a las Juntas Generales”

Atentamente:

GERENTE GENERAL INTRACIENTIFIC

Quito, Abril de 2007
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