Quito, 24 de Enero del 2013

Sefiores:
Superintendencia de Compadias
Presento.-

Yo, Ing. Arturo Nelson Efrain Paramo Fabara, portador de la cédula de ciudadania # 170525193-0, en mi
calidad de gerenie de Promoacabado Ing. Arturo Paramo Cia. Lida,, con RUC 1791853878001 procedo a
detallar mi informe anual 2012:

Aflo en que se ha sembrado, para dar empuje afio 2013

Ventas bajas nos recuperamos en el aflo 2013, hemos atendido a obras de proyeclos propios

Compras hemos realizado lo basico para cubrir &) mercado en los pocos pedidos que nos han hecho

No hay Utilidades en vista que se han descuidado las importaciones

Logistica no se abaste

Clientes fienen que incrementarse para lo cual se esta implementando nuevas esiralegias

Proveedores consiguiendo los mejores por precio y calidad

Mercado muy compelitivo, inflacion en el pais de un 20%, eso ha ocasionade que no podamos cubrir la

proyeccidn para ventas de este afio. Elevacion de aranceles y restriccidn de importacitn de porcelanato
ha mermado nuestro crecimiento.

Los objetivos 2013 son:

a) Vender $150,000.00

b) Aportar a la sociedad con conatrucciones de allo nivel y calidad en sus productos
c) Disefiar, planificar y construlr proyecios que beneficien a las famillas

d) Implementar servicios inmobillarios

Las estrategias a implementarse para cumplir los objetivos son:

a) Mejorar sus comunicaciones y redes, globalizar sus operaciones y disminuir sus riesgos.

b) Aportar con desamollo, distribucion, investigacion y un allo estandar de capacidad de
produccidn.

¢} Aumentar la parlicipacion de mercado alrayendo clientes de la competencia

d) Mejorar &l producto y servicio ofertado

@) Reducir el precio y/o ufilizando promociones de venlas

Por la favorable atencidn que se dignen dar a la presents, anticipo mi sgradecimiento

GERENTE
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