DESMI

Quito, 22 de Febrera de 2019
DRC-L3222

Sefior,

FPRESIDENTE DE LA JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS
DESMI LATINOAMERICA S.A.

Frazente. -

e mi mayor consideracion,

A continuacian me permito poner en su conocimiento el Informe Resumido de las labores

llevadas a cabo por la Administracian de la compania DESMI LATINCAMERICA 5.4, duranie
el gjercicio econdmico 20138,

1.- DESEMPENQ DE LA COMPARNIA

Los ingresos de la compania products de comisicnes, senvicios y ventas tienen
basicameante cinco componentes en el 2018, la venta de equipos, venta Partes de
Fepuesio, venta de Bombas DESMI v Servicios de Mantenimiento:

Ventas

B Ventas de Eguipos

| Vantas de Servicics

Comisiones por Ventas Equipas
DRC

B Comiziones par Venta de
Bombas

B Jtros Ingresos

Mantenemos nuestro compromiso de ser Una empresa con respensabilidad por el
mercado Latinoamericano,

El presupuesto aprobado para inversiones de las empresas publicas petroleras en &l
Ecuader fue modificads mediante oficic en abril, estableciendo una reduccion al techo
presupuestario en un 29.77% en relacion al Presupuesto inicial de acuerdo al Informe
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DESMI

de Gestion de nuestro principal cliente EP Petroecuador, par lo que disminuyo
significativamente la venta de Equipos en el territorio ecuatariano, pero a la vez tuvimos
un incremento en los ingresos por servicios de Mantenimiento prestados, a
consecuencia de esta reduccion presupuestaria, se realizaron iNSpecCionas vy s&nvicios
de mantenimiento de nuestros Equipos en las empresas publicas del pais.

Los niveles de penetracion global en el mercado Latincarericano se han mantenido
similares a los del ano anterior, la distribucion ha cambiade significaiivamente,
principalmente un incremento en el nivel de ventas en Ecuador y Chile, contrastando
con una disminucién significativa en Colombia, Perd, México y Argentina:
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En el 2018, |z lista de nuestros principales mercados ha cambiado respecto a anos
antericres, Cuba aparece nuevamente, al igual que Nicaragua. Venezuela sigue sin
aparecer en nuestra lista de clientes, debido a su delicada situacién econdmica.
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DESMI

1.1. DATOS ECONOMICOS GENERALES
INGRESOS OPERACIONALES AND 2017

Ventas Directas UsD3 42 507 13
Venia de Servicios UsD$S 78.585,00

 Ingresos por comisiones DESMI RO-CLEAN | USDS 334.411.87
Comisiones Desmi Inc uUsDs 62.540,78
Otros Ingresos usos 748,04 |
TOTAL INGRESOS UsSDS 518.792,92

Los ingresos de la compaiia en el 2018, alcanzaron los USDS$518,792.92, valor que
representa cerca de 9,92% de decremento en relacion a los ingresos alcanzados en
&l 2017.

2. CUMPLIMIENTO DE METAS Y OBJETIVOS

Cerrar el ano Fiscal sin pérdidas

Hemos cerrado el afio con una utiidad de USD$ 9,944.99, nuestro objelivo de cerrar
el afio fiscal sin pérdidas se ha cumplido, ademas gue duplicamos el valor de
utihdades del ano antericr, esto se debe a2 que el costo de ventas en un servicio
sieMpre sera menor que el generado en la importacian y venta de equipos.

Mantener o mejorar el nivel de ventas de servicios y partes de repuesto en
Latinoameérica.

Este objetivo se consiguid durante el 2018, gracias a los esfuerzos realizados los
proyeclos pudieron ser ejecutados.

Incrementar un 3% el nivel de ventas de equipos en Latinoamérica,

Este objetive no fue logrado. La situacion economica general, los aun bajos precios
del barril de petréleo, una competencia mas agresiva y algunos proyectos que no se
concretaron eén el 2018, no parmitieron cumplir con este objetivo.

Incrementar nuestra fuerza de ventas con nuevos representantes y un potencial
nuevo Gerente Regional.

Se llevd a cabo el Seminario de Representantes en el que efectivamente se tuvo
nuevos miembros, Representantes Nuevos en Bolivia, Panama y Argentina, asi como
la contratacion de Christian Palacios como nuevo Gerente Regional

3.- PERSPECTIVAS PARA EL 2019 Y OBJETIVOS PROPUESTOS

Es nuestro compromiso €l mantener un buen desempefio en el drea de ventas, tanto
¢e equipos y servicios, en Latincamenca en el 2019, empedados en manlener a
DESMI como la compafia lider en Iz provision de equipos para Control de Derrames
de Hidrocarburos en la region.
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DESMI

Para el 2019, las elecciones presidenciales en el Colombia, Chile, México vy los
sonados casos de cormupcion en la regidn, avizoran un eacenario complejo, donde
nuestro mejor esfuerzo debe ser puesto en miras de asegurar todos y cada uno de [os
proyectos a los que tengamos accesc, visitas a paises de la region seran necesanos
al tiempo que se cuidan los egresos por gaslos operacionales.

Algunos de los objetivos planteados para el 2019 son:

Cerrar el balance sin pérdidas
Mantener o mejorar el nivel de venias de servicios y partes de repuesto en
Latinoamernca.

* Incrementar un 5% el nivel de ventas de equipos en Latinoamerica
Emprender en nuevos proyecltos como los de Proteccion de Playas contra el
Sargazo y Manejo de basuras fiotantes.

Hasla aqui Sefor Presidente el informe resumido de actividades. Esta administracion hace
votos por dias mejores, porque nuestro esfuerzo y trabajo sean en beneficio de nuestras
familias y nuestro pais.

Rolando Chavez Pefiaherrera
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