g REPUBI.IGA DEL ECUADOR
. s IDEE e v -~ " - I
SUPERINTENDENCIA DE COMPARiAS Ao |2004 | ‘No.[200135709
A.- DATOS GENERALES: IDENTIFICACION Y LOCALIZACION DE LA EMPRESA
RAZON O DENOMINACION SOCIAL lezjrue [ /12lg]/sle 13]2]a13 |5 ]| o ¢ [os]expepiente _J LI5J/ J5qu£|DJ4
o1 | MAXIMOS RESULTIOS MAXISOLT C.LTRRA
PROVINCIA CANTON CIUDAD . PARRQQUIA '
o PICHIK)CHA w| DPo/ro 08 RusTo o
CALLE NUMERO TELEFONO: | 2 é6l|2lélsle
[ VIQ ANC;HL(H’ECA ¢ b—’l& ¥ - QQ “TI"MQO 09 10 FAX:
INTERSECCION EDIFICIO C. COMERCIAL PISO, DEPTO., OFICINA
1| ¢ uboda a Sam C_:.r/as 12 — 13 —_
ACTIVIDAD ECONOMICA PRINCIPAL COD. ACTIV. EMAIL
14 Estodios di Mocado s | | | | |e]lan xmedw\cf&mggx{
.| REPRESENTANTE LEGAL . | CEDULA CARGO s
7| Hoclow Xauver Medima Cismeros wli [ H V2|2 L3o|27] 18] Jaente 8@"2‘“‘?
PERSONAL OCUPADO AUDITOR EXTERNO RNAE.
2 | omeccion | (1) | aowmastracion | (1) [propuccion] - Jomos|  ~ 21| —
B.- NOMINA DE SOCIOS O ACCIONISTAS 2/.
cOD. ACCIONES O APORTACIONES
APELLIDOS Y NOMBRES COMPLETOS NACIONALIDAD GEDULA, RUC, O PASAPORTE
INV 1/. VALOR TOTAL
Hedinp  Csmeros  Morlom Xowmor Cevodouond | 142313029 392
| sowres  imostoza Hole Wiehnel Covaaounme| [ go23(034-1 A
Hodo,  Cvnersd  Wuud  Sewians Gouplouomd | | 1026108 4
'/"
1/ : Codificacion de la Inversion j 1 Directa 2: ién Subreg 3:1 ion Neutra 4: 4n de extranjeros calificada como Nacional
2/ Sitlons més acclonistasfavor anexal a8 hofes nocesarias bajo est formato NOTA: EL PRESENTE FORMULARIO NO SE ACEPT. /6 TACHONES

MES

pia

ANO
FECHA DE PRESENTACION ] Q[OJ S Di t

e

ORIGINAL: SUPERINTENDENCIA DE COMPANIAS
POLIGR4FICA C.A. - Resolucién: 0231 -27 /03 /02

h

o



MR - 117 - 200§
Quito, 4 de enero de 2005

CARTA A LOS ACCIONISTAS
de Maximus Results

A: Luis Santiago Medina Cisneros
Galo Michel Cisneros Hinostroza

Gestion durante el 2004

Como es de su conocimiento, la empresa empezo a operar como tal, a partir de abril del
2004, después de lo cual se procedio con la ejecucion del Plan de Desarrollo a fin de
alcanzar las metas propuestas.

Asi, a inicios de julio, se logré cerrar la negociacion con Andinatel S.A. quien acepto
suscribirse al Servicio Corporativo de Telecomunicaciones durante un afio calendario,
lo cual demandd la ejecucion de actividades que conlleven a alcanzar la mejor
satisfaccion por parte de quien se habria convertido en nuestro primer Cliente.

Fruto de ello, se deriva la segunda contratacion. Pues, a fines de agosto, se nos llamo a
concursar para la realizacion de un Estudio de Demanda de Terminales Publicos a nivel
de la region que Andinatel cubre. El resultado del analisis de varias ofertas nos
favorecio, por lo cual inmediatamente se aplico el Plan del Estudio presentado a dicho
Cliente. El mismo, empezo a inicios de septiembre y se lo culminé el 5 de noviembre,
fecha en la que nos presentamos ante Andinatel para la presentacion de resultados
finales.

Ambas han sido las actividades comerciales que han generado ingresos y egresos para la
empresa. Mientras los primeros ascienden a $36.966,66, incluido impuestos de ley, los
segundos ascendieron a $30.821,88, generandose una utilidad neta de $6.144,78.

En términos del Balance General, expreso que el total de Activos asciende a
$11.775,13, el Pasivo Corriente asciende a $5.230,35 dentro de lo cual se incluye los
gastos de pre — operacion. A la vez, el Patrimonio Neto, asciende a 6.544,78, el cual se
forma de los $400 del Capital Suscrito y $6.144,78 de la utilidad del ejercicio.

Perspectivas para el 2005

A finales del 2004, se empezo a elaborar el Plan de Expansion para el 2005, el cual se
sustenta en dos fuerte bases, las cuales son nuestro potencial actual.

La primera, se basa en lograr la renovacion de nuestros servicios anuales y expandir los
mismos a nuevos servicios, lo cual acrecentara nuestros ingresos a mas de $30 mil
anuales. Esto, a parte de la posibilidad de ser tomados en cuenta para estudios como el
del afio anterior.




En base de dichos estudios, se procurara atraer a nuevos Clientes, a fin de expandir los
servicios a todas las empresas que tienen que ver con el sector de las
Telecomunicaciones.

La segunda base, es la iniciacion de nuevos negocios, como son los Servicios
Ambientales a las Petroleras, los Estudios Continuos de la Atencion de las Entidades del
Sector Publico, y los Negocios de nuevo Negocio: Mobile Messenger, el cual estamos a
punto de lanzarlo al mercado.

Todo esto, con lo que ello conlleva: Adquisicion de Nuevos Computadores, Equipos,
Muebles y Personal.

Dios bendice nuestra empresa por lo cual no nos detendremos hasta generar los
negocios que el nos ha sefialado.

Gerente General
MAXIMUS RESULTS
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