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ACTIVIDADES 2006

Dentro de los objetivos de la empresa se encontraba:

Lograr una nueva suscripcion al servicio central de Maximus de parte de
Andinatel,

Consolidar el servicio L 'Finans,

Traspaso de equipos del gerente a nombre de Maximus

Al respecto debo informarles que de acuerdo a cada uno de los objetivos se han dado los
siguientes resultados:

A mediados de afio, Andinatel aceptd la suscripcion a dos de los servicios
centrales, con lo cual se logro el objetivo. Dicha suscripcion dura un afio con
posibilidades de renovacion la cual se dara a mediados del 2007.

Esto fue exitoso por cuanto antes Maximus era experto en el area de Telefonia
Publica, pero los nuevos contratos permitieron hacer estudios continuos sobre el
mercado de Telefonia Fija y el mercado de Datos. Con ello, las posibilidades de
mostracion a nuevos clientes se expande y sera explotado en el 2007.

El servicio se lo presenta con la mayor calidad posible y ello también ha
mejorado en cuanto a los aspectos técnicos de recoleccion de informacion;
edicion y lectura de los mismos.

Para ello, en casos ocasionales se ha contratado encuestadores free — lance
quienes han trabajado en determinados casos y ante determinadas cantidades de
levantamiento de informacion; todo ello derivando mayor experiencia en los
campos de supervision, campo y demas.

Ademas, se ha invitado a los operadores a salir a campo con Maximus
procurando mantener una relacion cercana en vista de la renovacion del
Servicio.

Se puede decir que ambos Servicios avanza con éxito en todas sus fases hasta la
obtencion del producto final que se entrega al Cliente.

En cuanto a L 'Finans, se consolido aunque concentro su financiamiento en una
empresa lo cual vuelve vulnerable al negocio. No obstante de ello se logro el
objetivo aunque es de declarar que la calidad del Servicio disminuy¢ debido al
Servicio central del negocio.



Actualmente ello es un problema porque en muchas ocasiones ha puesto en duda
la facturacion del mismo, la cual no ha sido despreciable.

La consolidacion también consistia en lograr alianzas con organismos
financieros pero no ha sido posible, a pesar de que se ha intentado.

Es un Servicio que demanda de la colaboracion de una persona univoca para el
Caso y ello se hara para mejorar la calidad y la cantidad de clientes porque su
servicio ha bajado de calificacion lo cual es riesgoso y malo para Maximus y
L’Finans.

- El Gerente hizo una lista de activos propios que utilizaba para Maximus y los
paso a nombre de la empresa activando una cuenta por pagar descontada la
depreciacion de dichos activos.

- Financieramente, ambos negocios generaron $14.307 durante el afio.

El 80% corresponde a Maximus y el resto a L 'Finans. Se lo considera adecuado
tomando en cuenta que Maximus facturé a partir del 7mo mes del afio, mientras
L Finans durante todo el afio.

A nivel de gastos, ascendieron a $14.080, el 80% corresponde a sueldos y
salarios junto con un nuevo empleado para encuestas; mientras el restos se
centra gastos operativos como movilizacion; agua, luz, suministros.

Ello gener6 una utilidad de $226 y una utilidad gravable de $192,40.

- Para el afio entrante se espera la renovacion de los servicios, asi como el
mejoramiento de L Finans. Para ello se estima incrementar la cantidad de
informacion asi como vendedores individuales.

Para Maximus, lo mismo de tal manera que se descentralice y se ejecute
proyectos del mismo tipo pero en otros mercados.

Ademas, se tiene previsto ingresar en el mercado petrolero con estudios socio —
ambientales.

- En general, se considera beneficioso el afio, aunque pudo ser mejor debido a que
los primeros 6 meses, Maximus no concreté nada debido a que los cambios
politicos aiin no dejaban tomar decisiones a las autoridades.
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