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Sefiores Accionistas:

Me es grato como Gerente de Ia Empresa poner a vuestra consideracion el infgrme de la
administracién, por las actividades desarrolladas durante el afio, de acuerdo con lo dispuesto en
los Estatutos de la Compaiiia y las reglamentaciones legales vigentes.

1. CUMPLIMENTO DE OBJETIVOS

Desde su constitucién la compafiia ha tratado de cumplir con ios objetivos para la cual fue
creada.

2. DISPOSICIONES DE LA JUNTA

Durante el ejercicio fiscal no se ha escriturado aumentos de capital, ni reformas a los estatutos
SoCiales

3. HECHOS EXTRAORDINARIOS.
Se toma en cuenta la renovacion de al

cotizaciones al respecto.

Se continiia con el mantenimiento del vehic
importantes conforme a piezas d
debido al uso y ki

a. Elentorno en e cual se desenvuelven las 0

0 lo que ha dificultado €l cumplimiento de las
mentablemente nuestra cartera de clientes ha
Nemos la confianza tanto en la calidad como

nuestros clientes fieles, a pesar de ello con
mucho agrado debo informar que no existen dificultades importantes en |
recuperacion de las cuentas por cobrar,

expectativas iniciales para este periodo La

niveles obtenidos en afigs pasados

€. A pesar de ello gracias al manejo discreto, los indices de solvencia en 1,1482, indice de

liquidez en 1,0711 Y cuentas por cobrar reflejan una

acidez en 1,0692, indice de
estabilidad en Ia empresa,
bancarios para satisfacer nuestras necesidades de ad

general. Hasta el momento la politica austera y de no
buenos resultados en el negocio.
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5. DESTINO DE LAS UTILIDADES.

Sobre el destino que la empresa puede dar a las utilidades de este ar"}o, me permitg s_ugteglrd gL:cae
sea utilizado en el cambio del otro automotor de la empresa, ademas de mantenimie
oficina y repasicion de mobiliario.

6. RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL

Con la gran competencia dentro del campo Turistico y la recesion que vive en la actualidad el
pais, se debera seguir buscando nuevos socios estratégicos para poder concretar mayor
nimero de negocios. De igual manera se debe continuar mejorando y/o manteniendo los

convenios con otros Operadores Y proveedores, incentivar la venta y estructurar una nueva
imagen para lograr mejorar la rentabilidad actual

Los nuevos socios estratégicos que se
solo en el mercado Europeo sino tamb
la actualidad por acuerdos comerciales

plantean deben permitir e crecimiento de ia empresa no

i€n en el mercado Norteamericano y Canadiense, que en
S€ encuentran limitados a una sola empresa,

Al finalizar mi informe debo presen

tar ante la Junta General mi agradecimiento por la confianza
que han depositado en esta Administracién, y hago vot:
sefiores socios.

0S por el éxito de Ia empresa y de los

Quito, 31 de Marzo del 2014

Atentamente,
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Berhirene Morejon

Gerente General

Islamontana Travel

C.C. Archive



