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INFORME DE GERENCIA DEL ANO 2004

De acuerdo con los resultados financieros obtenidos este ano {2006)
podemos decir que hubo un aumento en utilidades debido a la asesoria
técnica que se empezd dar en ja construccidn de un edificic en
Cumbayd. Estas utifidades obtenidas se las reinvertird en la empresa para
de esta manera poder tener un capital para empezar nuevos proyectos
gue se plantearon en reuniones con los socios de ia compafia.

La produccion del tomate no fue de lo mejor este aftlo que pasd por lo
que se propuso en la junia de soclos cambiar de método o de producto
a producir para poder recuperar un poco de la inversion realizada en el
cambio de pldstico que se hizo.

En la junta de socios redlizada el pasado mes de marzo se conversd
acerca de redlizar un proyecto de consfruccion (casas y/o
departamentos) dirigido a la gente de clase media y media-aita.
Esperamos empezar con este proyecto lo  antes posible
{aproximadamente 2 meses).

Con el caso del invemadero que tenemos, se ha conversado sobre la
posibiidad de sembrar algun fipo de vegetal que no necesite tanto
cuidado como era el caso del tomate tifidn como por sjiemplo maiz,
fréjol, arveja, etfc., fambién se habld acerca de la viabllidad de sembrar
plantas omamentales en una parte del invemadero para proveer éstas a
las jordineras al edificio que es esta dando asesoria técnica.

Con respecto a las disposiciones dadas por la junta general estas fueron
cumplidas a cabalidad con los consejos y ayudas de los socios para
llegar al cumplimiento de estas sin mayeres inconvenientes

Las recomendaciones que puedo hacer para este nuevo ano y tomando
en cuenta lgs disposiciones dadas por la junta general de socios son las
siguientes:

1. Seguir perseverando en el trabagjo agricola con los nuevos
lineamientos propuestos.

2. Empezar a comercializar con mayor fuerza la cerdmica en las
construcciones de amigos y buscar nuevos mercados.




3. Si empezamos a construir las casas o departamentos, promover la
comercializacion utllizando un marketing que esté dirigido a dichas
personas de las clases sociales a las que nos estamos enfocando,
también tenemos que buscar nuevos proveedores.

Con el cumplimiento de estas disposiciones podremos seguir en
funcionamiento con esta compaiiia familiar los afios subsiguientes.

Atentamente,

Ricardo Garces Rulz
Gerente General




