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a PS: e SUPERINTENDENCIA DE CIAS. 
Quito, marzo 15 del 2008 ES DIVISIÓN INFORMÁTICA 

Señores: 1 8 SET 2008 
ACCIONISTAS DE AUTOCOFIC IMPORT S.A. 
Presente ... Ls . Patricio Viteri 
Me complace sobremanera uno año más presentar el presente mforme con el proposito de conocer el 
desarrollo y avance de nuestra empresa. 

  

ANTECEDENTES.- Señores accionistas con los resultados obtenidos en el periodo 2000, para el año 
2007 38 avecmaba nuevos retos. nuevos objetivos encaminados a mejorar y hacer de AUTOCOFIC 
IMPORT 5S.A., una empresa competitiva, rentable y tomando el camino del exito. 

Es así que para inicios del presente año realizamos una planificacion estrategica e inictamos reuniones 
con vendedores, proveedores, y de mas actores directos de la empresa encaminados u la consecucion de 

nuestros objetivos. Con los vendedores se llegaron a establecer cupos de ventas e incentivos que consistía 
en vender $ 100.000,00 y la empresa entregaba un viajes a San Andres con todos los gastos pagados. De 
la misma forma el segundo premio consistía con una venta de $ 80.000,00 un paseo en el país con todos 
los gastos pagados por la compañía o una televisión de 21”. El tercer puesto con una venta de $ 60.000,00 

el premio consistía viaje local o un mini componente. Cabe recalcar que al finalizar el año el primer 
premio fue entregado «al Sr. Edison López Castro del sector tres correspondiente a Guayaquil, llegando a 
vender $ 150.000,00, por lo que la empresa procedió a entregalo. Sin embargo por un pedido del 
vendedor el premio fue entregado en efectivo por un valor de $ 600.00. 

Tambien dentro de la reunión con vendedores se analizó la posibilidad de establecer un cronograma de 
visitas a clientes a nivel nacional, lo que se cumplió con resultados exitosos con el abjetivo de hacer 
conocer a nuestros clientes la presencia de Fidel Illanes Llerena en Autocofie Import S.A. 

También se analizo la posibilidad de incrementar nuevas lineas de productos como K-lme, Chaquetas en 
Sintermetal, bandas de la distribución en Sun, lo que al momento ya nos encontramos comercializando. 

Sm embargo la empresa hace un pedido a todos sus vendedores sobre la necesidad de ser eficientes en 
cobranzas a nuestros chentes considerando que el exito en las cobranzas es el exito de la empresa en 
generar nuevas importaciones y mavores ingresos para todos nuestros colaboradores. 

A partir de todas estas actividades la empresa ha tenido un funcionamiento normal siempre encaminado al 
crecomiento constante y fundamentado en el esfuerzo de todos sus miembros. 

También hemos realizado acercamientos con la banca es así que recibimos la visita de la señorita Diana 
Arévalo ejecutiva del Banco del Pichincha ofteciendonos lineas de erédito para muestra actividad, sin 
embargo y luego de un profundo analisis tuvimos la oportunidad de captar un prestamo de $ 40.000,00 a 
una tasa de mteres del 15 % ánual que nos entrego la Sr. Patricio Davila, y al momento hemos negociado 
para hacer pagos mensuales tanto de capital como de intereses, el objetivo de la empresa es pagar $ 
2.000,00 mensuales mas los mtereses sobre el saldo. 

En cuanto ha proveedores hemos de senalar que gozamos al momento de una gran credibilidad y nos han 
realizado visitas constantes ofertandonos nuevas Íneas de productos de distintos lugares del mundo, En 
este punto hemos tenido vonversaciones dentro de la empresa y se resolvio, durante este primer semestre 
del 2008 no ncrementar nuevas imneas de producto sino mas bien fortalecer las que ya tenemos y asi para 
el segundo semestre Juego de una evolucion decidir el meremento de una nueva linea. 

En cuanto a las importaciones señalaremos que hemos legado ha tener 21 tramites en el año. 
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En la uutividad de comercio exterior surgio un grave problema con una importacion de TRW Venezuela 
dandose una falla en el etiquetado de los palets y confindiendose con mercaderia de otro importador del 
Peru, +1 tramite fue tedioso, cansado y muy engorroso. Luego de vanos meses de tramites y llegando 
hasta instancias finales en reunion con el señor Gerente Distrital de la CAE se pudo al fin desaduanizar 
con la valioso avuda de nuestro equipo de trabajo de Provexcar, empresa que en tado momento nos ayudo 
prestandenos asesoramiento para salir del impase del momento, Los gastos que se Ocaslono por este 

problema fueron asumidos por la empresa exportadora en este caso COVENDISA (TRW) en la mayor 
parte y otra AUTOCOFIC IMPORT S.A., todo se lo realizo en forma proporcional como habíamos 
llegado hu establecer el acuerdo, 

Dentro de la serte de reumones el señor Marco Coffe propone apertura de un almacen en el sur de la 
ciudad, considerando que 2» este sector las ventas son efectivas y es mercado muy prometedor para el tipo 
de productos que la empresa mantiene. Al momento el almacen se encuentra en funcionamiento y a cargo 
del señor Marco Coffe con sl ayudante señor David Taipe. 

También hemos de mencionar que hemos realizado un analisis pormenorizado de chentes considerando 
aus Montos de compra, plazos de pagos y compromiso con la empresa y se aphican a clientes clase A un 
descuento especial. 

En el aspecto social, la empresa ha realizado algunás actividades como. agasajos por cumpleaños, 
festejando en el día del trabajador y homenajeando en las navidades para todos sus colaboradores. Todo 
esto con el proposita de que el personal que labora dentro de la empresa se sienta motivado y 
comprometido con la organizacion, 

Topare un punto muy importante, el recurso humano, que vaya de paso mi profundo reconocimiento y 
agradecimiento para todos los que hacemos la empresa, desde nuestro puesto de trabajo hicimos lo mejor 
para que AUTOCOFIC salga adelante y se convierta en una empresa con sus propios retos y objetivas. 

erminare auguranido exitos para este proximo año con el objetivo de logar a alcanzar nuestro pruner 

millón de dólares en ventas + con el compromiso inquebrantable de liderar este proposito para que el 
beneficio sea percibido por sus colaboradores, sus aceronistas y el pais en general. 
Gracias 

Atentamente 

  

ing. Fidel lianes Llerena 

GERENTE GENERAL 
AUTOCOFIC IMPORT S.A. 
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