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INFORME ANUAL PEL GERENTE GENERAL DE ALGAS DE LOS ANDES
ALGANDES §5.A. CORRESPONDIENTE AL ANO 2013 A LA JUNTA
GENERAL DE SOCIOS

Estimados socios:

De conformidad con lo dispucsto en las cldusulas pertinentes de los estatulos sociales de
la Empresa, cimpleme ponet en su conocimiento el informe comespondiente a las
actividades administrativas realizadas en Algandes S.A. duranic cl afio 2013,

Durante el afio 2011, nuestro producto “Spirufina Advance™ se vendié a través de las
cadenas de venta Fybeca, Sana Sana, Supexmaxi ¥ Megamaxi. Lastimosamente nuestiro
distributdor cxclusive no realizo las campafias comerciales gue debia haber realizado
para lograr un incremento sostenido de las ventas ¥ cstas ventas cstuvieren muy por
debajo de lo esperado. Para poder tomar decisiones acertadas en cuanto a la distribucion
se decidid esperar que las ventas cumplan un afto y asi obtener un panorama claro de la
situacion. A finales del afio, aungue los resultados econdmicos del aho fueron positivos
v la empresa obwvo utilidades, concluimos que el distribuidor escogide no era el
adecuado y se dectdid replantear ] mangjo de ventas para tratar de lograr mejores
resultados.

Durante el afio 2012, las operaciones de la empresa se redujeron considerablemente va
que se cancelo el contrato con nuestro distribuidor ¥ se firmo un nuevo contrato con
otro distribuidor. Este proceso tomo mas de 6 meses ¥ las ventas cayeron en forma
importante. A partir de septicmbre las ventas se reiniciaron con un nuevo distribuidor
pere los resultados fueron muy bajos hasta finales de diciembre. Se pudo observar que
durante ¢l afio 2012 las vemtas de spirulina en el pafs fueron nmuy  bajas
comparalivamente con los afios 2010 ¥ 2011 ¥ se puede deducir claramente que para
sostener las ventas de un producto de este tipo se requiere de un esfuerzo considerable
en mercadea y publicidad.

Paralelamente se obtuvo un nuevo registro sanitario de nuestro producto con cambio de
tabricante para poder obtener una certificacion de Buenas Practicas de Manulactura y ¢l
registro sanitario de otro producto (Ferrina).

Durante el afto 2013, ¢l rabajo realizado por el distribuidor escogido en el afio 2012 no
dio resultados va que ne realizo ningdn esfuerzo publicitario ¥ las ventas de Spirulina
Advance fueron practicamente nulas por 1o que una vez mas se dio por terminado el
conlrato v s¢ volvid a firmat con otro distribuidor esperande que este ultimo realice un
trabajo satistaclorio, Por otra parte [niciamos con la produccién ¥ ventas de nuestro
nueve producto Ferrina para ¢l mercado de exportacién lo cual permitié mantener los
costios de la empresa.



Las expectativas de la administracion para el aflo 2014 son lograr una mejoria en las
ventas de nuestro producto Spirulina Advance, aumentar la produccidn, la exportacion e
iniciar ta venta en el mercado nacional de nuestro nuevo producto Ferrina, buscar
desarrollar ¥ registrar algunos productos adicionales para las ventas en ¢l mercado
tnlemo.

CONSIDERACIONES FINALES

Al finalizar este informe quiero expresar mi agradecimiento a los seiiores socins de la
comtpafifa por la confianza que han depositado en mi representacion y manifiesto que las
metas propuestas para el prximeo periodo con ¢l relanzamiento de nuestro producto v el
lanzamiento de uno nuevo y la creacion y registro de mas productos pennitisa lograr
resultados positivos para los proximos afios,

Atentamente,

Philippe Haldemann
GERENTE GENERAL






