
ALGAS DE LOS ANDES ALGANDES S.A. 
An. Va sei 2 ón Leda Cum 

INFORME ANUAL DEL GERENTE GENERAL DE_ ALGAS DE LOS ANDES 
ALGANDES S.A. CORRESPONDIENTE AL AÑO 2012 A LA JUNTA 

GENERAL DE SOCIOS 

  

sumados socios: 

  

De conformidad con lo dispuesto en las cláusulas pertinentes delos estartos sociales de: 
la Empresa, cúmpleme poner en su conocamento el informe correspondiente a las 
“acnvadados adunmstrativas realizadas en Algandes S.A. durante cl año 2012 

Durante cl año 2010. se reactivo de empresa y se trabajo en el desarrollo de un proyecto 
e distribución y venta de spirulima cn el mercado ccuatonano, A finales del año se 
obruvo el registro sanitamo del producto, se procedió con el desarrollo de todas las 
actividades necesarias para su ingreso comerczal en el mercado e mciamos las ventas de 
"muestro producto través de nuestro distribuidor exclusivo Prosunat Cia. Lida 

Durame el año 2011, muestro producto “Spinina Advance” se vendió a través de las 
¿adlenas de venta Fybeca, Sana Sana, Supexmmax y Megamaxi, lastimosamente nuestro 
distibundor exclusivo no realizo las campañas comerciales que debía haber realizado. 
para lograr un ¡remento sostenido de las ventas y estas ventas estuvieron muy, por 
¿ehajo de lo esperado Para poder tomar decaiones acertadas en cuanto ala distribución. 
se decdió esperar que las ventas cumplan un año y asi obtener un panorama claro de la 
siuación. A finales del año, aunque los resultados económicos del año fueron posvos. 
y la cmpresa gbtuvo utilidades, conchumos que cl distnbundor escogido no era el 
adecuado y se decidió replancar cl mancjo de ventas para tratar de lograr mojores 
resultados. 

"Durante el año 2012, las operaciones de la empresa se redujeron considerablemente ya 
que se cancelo el contrato con muestro distribuidor y firma un nuevo contrato con otro 
distibudor Este proceso lomo mas de 6 meses y las ventas cayeron en forma 
importante A partir de septiembre las ventas se remciaron con un nuevo distribuidor 
pero los resultados fueron muy bajos hasta fnalos de diciembre, Se pudo observar que 
dusame el año 2012 las ventas de spirulina en el pais fueron muy bajas 
«comparativamente con los años 2010 y 2011 y sc puede deducir claramente que para 
sostener las ventas de un producto do cste bpo se requiere de un esfuerzo considerable 
en mercadeo y publicidad. 
Paralelamente obtuvimos un nuevo registro sanutano de muestro producto con cambio de 
fabricante para poder obtener una certificación de Buenas Prácticus de Manufactura y el 
registro sanitario de otro producto (Fernma) que pensamos producir y exportar a part 
del año 2013 

 



A 31 de diciembre 2012, cxusió una ganancia de USS 3.873,52 cuando en el año 2011 
se obravo una utilidad de LISS 4 300.81 y en el año 2010 la utilidad Jue de USS 721,65 

Tas expectativas de la administración para sl año 2013 son lograr una mejona cn las 
ventas de muestro producto Spirulina Advance, iniciar con la producción, la exportación. 

y la venta en el mercado nacional de nuestro nuevo producto Terrma buscar desarrollar 
y registrar algunos productos adicionales para las ventas en el mercado memo, 

  

CONSIDERACIONES FINALES 

A finalizar esto informo quiero expresar mm agradocumiento a los señores socios de la 
compañia por la contianza que han depositado en mi representación y mamliesto que las 
metas propuestas para el proxumo penodo con el relanzammento de nuestro produeto vel 
lanzamiento de uno nuevo y la creación y registro de mas productos permutirá lograr 
resultados pastos para los próximos años, 

  

Atentamente 

  

Pluippe Haldemann 
GERENTE GENERAL:


