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Carta No. 018-2007 

Señores: 

SOCIOS DE LA COMPAÑÍA PB8.A COMERCIO INDUSTRIAL CIA. LTDA. 
Ciudad. 

REF: INFORME ANUAL DEL GERENTE GENERAL A LA JUNTA GENERAL 
DE ACCIONISTAS ANO 2006 

De mis consideraciones: 

En calidad de Gerente General y Representante Legal de PB£A Comercio Industrial, les presento el 

informe 

1. 

hb 10. 

del año 2006. 
Las ventas netas del año 2006 se ubicaron en US$ 704.966,29, lo que nos lleva a un 

crecimiento del casi 62% respecto al año 2005. Nuevamente se hizo un gran esfuerzo por 
conseguir este monto de ventas, por lo que se felicita al personal de ventas y financiero. 

Las utilidades del 2006 fueron del urden de US$ 32.666,89, reflejando un crecimiento muy 
alto respecto al 2005. 

Hemos ampliado nuestra cartera de clientes, los mismos que han seguido confiando en 
nuestros servicios y productos. 

Hemos mejorado sustancialmente nuestro material de mercadeo mediante una pagina WEB 

y un catalogo resumido de productos y servicios de mucha ayuda en nuestra labores 

cotidianas. 
La empresa se halla mejor posicionada como uno de los mejores suplidores de cables 
industriales, razón por la cual hemos conseguido nuevos y mejores clientes. 
Cabe resaltar el contrato de mantenimiento de CCTV y Acceso que firmamos con CORPAQ, 

se renovó por un año mas para el 2007. 
Los balances mensuales y el anual reflejan una estabilidad de la empresa en cuanto a 
ingresos y egresos, sin embargo propongo a los socios se eleve el capital social de la 

empresa en 10,000 dólares americanos, mediante recapitalización de las utilidades 
generadas en el año 2006 

Para el 2007 nos hemos planteado una meta de ventas de un millón dos cientos mil dólares, 

que esperamos cumplir con una razón de ventas de 100.000 dólares mensuales. 

También para el 2006 nos hemos propuesto el ampliar nuestra cartera de clientes, 

esforzándonos para conseguir más clientes del sector industrial y petrolero, mantener 

nuestra cartera actual de clientes, seguir con nuestros esfuerzos para mantener una cartera 

de cobranzas en los niveles actuales. 
Cabe también resaltar que hemos llevado un control minucioso de nuestras cuentas y que la 
empresa se encuentra al día con todas sus obligaciones con el SRI, ¡ESS, Superintendencia 
de Compañías, Contraloría, etc.. 

Agradezco la confianza depositada en mi persona y ofrezco seguir trabajando con todas mis fuerzas 

   
      
   

PRA CONERCONOUSTRALCIALOA. q 

Pablo Becerra A. 

Gerente Genera 

A Comercio Industrial siga creciendo. 
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