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INFORME CONJUNTO QUE PRESENTAN LA PRESIDENTA Y El GERENTE GENERAL DE GIBAGO CÍA. LTDA. A LA JUNTA 

GENERAL DE SOCIOS POR El EJERCICIO ECONÓMICO 2007, CELEBRADA El 27 DE MARZO DEL 2008.- 

Señores socios: 

Con satisfacción y gran esfuerzo concluimos el año 2007 con un incremento tanto en la producción como en nuestras 

exportaciones. El año que nos ocupa ha sido de mucho trabajo y ha consolidado nuestros procesos industriales. 

A continuación nos permitimos informarles con mayor detalle los diferentes ámbitos del desarrollo de la empresa: 

1. Abastecimiento de materia prima: 

En este año el abastecimiento de materia prima se ha desarrollado de manera normal a pesar de que las fuertes 

lluvias comenzaron relativamente temprano en el año y tuvimos un segundo semestre de invierno. Hemos comprado 

madera principalmente de la costa y también hemos conseguido nuevos proveedores del Oriente. No obstante que la 

balsa de oriente no es de la misma calidad, después de una buena selección del producto, hemos comprado la 

materia prima adecuada. Terminamos el año con un inventario de materia prima bastante bajo. 

Tenemos un buen equipo de trabajo con nuestros proveedores en las Provincias de Los Ríos, Manabí y la zona 

Oriental del país, en donde compramos los listones de madera. 

2. Producción 

En el año 2007 el desarrollo de la empresa en cuanto a su produccion ha sido satisfactorio, hemos incrementado casi 

un 70% en volumen, lo que representó 993 m3. 

Debido a la falta de espacio, en el segundo trimestre nos vimos obligados a cambiarnos de galpón a otro más amplio, 

lo cual significó que paramos aproximadamente una semana hasta trasladar las maquinarias. El nuevo galpón ha 

facilitado el desempeño tanto de trabajadores como de la línea de producción. 

Hemos continuado con los servicios de secado principalmente de nuestra empresa amiga INPROMOL y 

eventualmente de Moldinsa. 

3. Ventas 
Hemos mantenido la buena relación con nuestro cliente BALSEUROP de España, quien decidió invertir 

independientemente aquí en el Ecuador e instaló una nueva fábrica para procesar bloques de balsa y elaborar 

láminas, proceso similar al que venía haciendo desde hace algún tiempo en Girona, España. 

Esta situación nos posibilitará realizar ventas también localmente, lo que nos ayudará a economizar los gastos de 

exportación. 

   
En el año 2007 exportamos 16 contenedores y las ventas de madera ascendieron y AQ. E e, 

E Divo : 

4. Personal 4 

Contamos con personal entrenado, que conoce bien el sistema de producción Y la calidho L ABR LQBere fabricar. 

Hemos incrementado 2 trabajadores por lo que terminamos el año con 12 persdnas. Estamos trabajando en turnos 

normales de 8 horas diarias con tiempos extras eventuales. Marco Cruz 

4       

  

   
Por otra parte, con el fin de mantener un buen ambiente laboral, se le ha facilitado al personal la cancha deportiva 

para sy entretenimiento al medio día y al final de las jornadas de trabajo. 

S. Situación Financiera — Administrativa 

Como es de conocimiento de los socios, el trámite para la obtención del crédito con la Corporación Financiera 

Nacional seguía en curso hasta terminado el 2007. En el mes de Octubre/07 fue aprobado conforme al proyecto 

  

 



.. 

GIBAGO Cía. Ltda. 
P. O. Box 17-2]-402 Teléfono: $93 — 2 - 239-09 43 

Quito, Ecuador Telefax: 593 - 2- 239-1362 

email: gibagoSandinanetnet 

presentado; sín embargo, nos vimos en la necesidad de cambiar la procedencia de la maquinaria, puesto que 

habíamos proyectado un secadero italiano marca Nardi, el mismo que resultaba demasiado costoso especialmente 

por la revalorización del euro, por lo que resolvimos fabricar los secaderos y quemadores localmente. Solamente se 

importarán los ventiladores, los rayos laser guía y alimentadores de Alemania y Estados Unidos. Con estos cambios, 

el proyecto volvió a ser evaluado tanto por el departamento técnico como de crédito de la CFN y, hasta finales del 

2007 estaba aprobado pero faltaba instrumentarlo, 

Para la presente fecha, podemos adelantarles que el crédito fue desembolsado en el mes de Marzo 2008, lo que nos 

permitirá ampliar nuestra producción El crédito para capital de trabajo nos ayudará a operar con mayor tranquilidad, 

puesto que podremos concentrarnos en la compra de materia prima y producción. Además nos permitirá crecer con 

paso firme. 

En el año anterior se inició el trámite de aumento de capital a $50.000 el mismo que se encuentra en proceso con la 

Superintendencia de Compañías y que deberemos concluir en corto plazo, pues es un requisito de la Corporación 

Financiera Nacional. 

Administrativamente la empresa ha marchado normalmente y en la oficina se utilizan los programas y sistemas 

computarizados registrados y legalmente distribuidos en el mercado. 

En cuanto a los resultados económicos en el año 2007 hemos obtenido las siguientes cifras: 

Utilidad Bruta $17.651.05 

(-) 15% Trabajadores: 2.647,66 

(-) Pérdidas años anteriores (2005) 3.796,75 

Suman Utilidades antes de impuesto: $11.206,65 

() 25% Impuesto a la Renta 2.801,66 

Utilidades netas a disposición 

de los socios $ 8.404,95 

Como podrán analizar del cuadro anterior, así como del Balance General y de Resultados cuyas copias se les ha 

entregado, hemos aprovechado para descontar la pérdida que arrastrábamos del año 2005 y hemos obtenido una 

utilidad neta después del impuesto de $83.404,95. En vista de que nos encontramos en una fase de crecimiento tanto 

en nuestra infraestructura, como en producción, queremos señores socios, proponer y solicitar a ustedes su 

aprobación, a fin de que este monto permanezca en la empresa para recapitalización, pues requeriremos todo el 

soporte financiero posible. 

Finalmente, ponemos a consideración de ustedes señores socios el presente informe, los Balances de Situación y de 

Resultados que se encuentran anexos y forman parte integrante de este informe, así como la propuesta sobre el 

destino de las utilidades y les agradecemos mucho por la confianza depositada en nosotros. 

Muy atentamente, 

   

N 

Giselle Bhquero Ing. Nelson Gáfidara Dávalos 

Presidenta Gerent neral 

 


