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INFORME CONJUNTO QUE PRESENTAN LA PRESIDENTE Y £L GERENTE GENERAL 1BA DA.A LA

JUNTA GENERAL DE SOCIOS POR EL EJERCICIO ECONOMICO 2019, CELEBRADA EL 10 DE MARZO, 2020.-

Sefiores socios, .
En el presente Informe trataremos los varios aspectos del desarrollo de la empresa durante el ejercicio fiscal
2019:

1. Abastecimiento de materia prima:
El afo 2019 ha sido un afio complicado en cuanto al abastecimiento de madera, debido a la gran demanda del
mercado mundial y 3 la escases de arboles de balsa, el costo de la materia prima continud en alza en relacion
al 2018, Hemos tenido que sortear multiples problemas pues se ha dafiado el mercado en fa zona Oriental
con el ingreso de negociantes y especuladores principalmente de la costa. Los proveedores han entregado
madera al mejor postor, por lo que nos vimes obligados a subir los precios para no quedarnos desabastecidos.

2. Produccidn y Ventas:

Desde el mes Abril del afio que nos ocupa, empezamoes a recibir solicitudes de producto de una manera
impresionante pues, debido a una resolucién del goblermno chino para fomentar las energias limpias de ese
pals, se incrementd la construccion de los molinos de energla eblica con la consecuente demanda de productos
de balsa, Reclbimos la visita de un representante de fa empresa Impelwell de China con quien suscribimos un
compromiso de venta de 7 contenedores en el segundo semestre del afio con un pago anticipado del 650%, lo
cual nos dio fquidez para la compra de materia prima. Adicionalmente, nuestro cliente Rich Omeara de Core
Compasites nos presenta a la empresa China SINO Corporation, fabricante de turbinas, a quien también le
vendimos 1 contenedor mensual, ademas de los 2 contenedores que mantuvimos para nuestro viejo cliente |
CORE Composites. De esta manera, Incrementamos Ia produccion y ventas.

En resumen, las ventas en el afio 2013 llegaron a USD 1.561.123, distribuidas de la siguiente manera:
Exportaciones  § 1.431.759
Ventas locales: 125364

Las lineas de produccién funcicnaron de maners normal, con el control de calidad que se exige y con un
personal de planta con experiencia y dispuestos a colaborar con trabajo adiclonal cuando era necesario,

En cuanto & |a maguinaria y equipas de la planta, se les ha realzado los mantenimientos de rutina y no
presentaron problemas en su funcionamiento,

3. Administrative — Financiero:
Considerando el incremento en las ventas y la gran demanda del mercado mundial, la Gerencia considero
oportuno aprovechar la coyuntura para mover las instalaciones de la empresa a la Regién amazénica con el
fin de estar més cerca del recurso forestal asi como beneficiarse con las ventajas tributarias con las que
cuentan las Provincias del Oriente. Con esta Intensién, el Gerente emprendio un estudio y viajes a mditiples
regiones para determinar el lugar mds idéneo para desarrollar este Importante proyecto, encontrando
finalmente en la cludad del Tena un terrenc muy blen ubicado, con infraestructura vial iImportante y con gran

. superficie que nos permita crecer en el futuro. Continuara las negociaciones para concretar este proyecto

con autorizacion de Iz Junta.
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Adicionalmente debemos informar que desde hacia varios afios Ia Gerencia estudiaba 12 disponibilidad de
balsa en la selva peruana, habiendo realizado pruebas y encontrindola apta para la produccion de blogues en
las especificaciones de nuestro mercado, por Jo que en el mes de Agosto constituyd, conjuntamente con su
hijo Nicolas Gandara, una empresa hermana en la cludad de Pucallpa, con el nombre de GIBAGO Per( SAC,
con la cual hemos suscrito un contrato de colaboracion técnica, administrativa y financiera, a fin de poder
satisfacer la demanda de nuestros clientes y tener una mayor presencia internacional como grupo. Ponemos
a consideracién de la Junta su aprobacién y respaldo con este emprendimiento y con la colaboracién técnica,
administrativa y financiera que se requieran para sacar a flote [a nueva empresa, lo cual redundard en
beneficio mutuo.

Por otra parte, el incremento de las ventas, a pesar del aito incremento del costo de la materia prima, nos
permitio tener la liquidez necesaria para el normal funcionamiento de |a empresa arrojando unos resultados
alentadores en el ejercicio econémico. A continuacién, nos permitimos presentar un cuadro comparativo de
los ejercicios 2018 y 2019 en el que se reflejan los resultados mencionados:

2,019 2,018
OPERACIONES ORDINARIAS
Ventas por Exportacion 1,431,759 957642
Ventas Locales 129,364 66,942
Costo de Venta (1,260,863) (871,412)
Utilidad bruta 300,260 153,171
GASTOS
De administracion (85,361) (84,105)
De ventas {99,107) (38,588)
Financieros (11,021) (13,410)
Utilidad (Pérdida) Operaciones Ordinarias 104,772 17,068
Menos Gasto Obligaciones Laborales e
Impuestos:
Gasto Utilidad Trabajadores (15,716) {2,560)
Gasto Impuesto Renta (20,784) (5,747)
Total (36,500) (8.307)

UTILIDAD DEL ARO 68,271 8,761 )
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Por lo anterior, proponemos a los socios que se mantengan las utilidades y se registren en la cuenta de
Utilidades Acumuladas.

Continuamos con los servicios contables de 1a Sra. Janeth Arellano y su empresa, utilizando el software
adecuado, el mismo que es permanentemente actualizado para cumplir con las normas legales vigentes.

4. Personal;

En términos generales se mantuvo el nimero de trabajadores en el rol de pagos, pues contamos con personal
que conoce muy bien su trabajo.

Finaimente, ponemas a su consideracion el presente informe, los Balances de Situacion y de Resultados que se
encuentran anexos y forman parte integrante del presente informe. Les agradecemos mucho per la confianza
depositada en nosotros.

Atentamente,

g Nelson Ga Dévalos
Gerente Genergl
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