
INFORME DEL PRESIDENTE Y GERENTE GENERAL ENCARGADO DE PETROCCi GOR, 

CORRESPONDIENTE AL AÑO 2009 

[.- ANTECEDENTES.- 

a.- La compañía Petrocondor fue aprobada legalmente el 31 de octubre del 2003, según resolución No 05 

Q.1.J.4023, y entro en actividad a mediados del 2004, con un capital social inicial de $800,00 dólares. 

b.- En la Junta General Ordinaria celebrada el 04 de abril del 2008 fui nominado como Presidente 

Encargado por el periodo de dos años de acuerdo a lo dispuesto en el Art. 17 Literal A de los Estatutos de 

Petrocondor. 

c.-En la Junta General de accionistas celebrada el 20 de marzo del 2000, se le agradece los servicios al 

señor economista Edison López que se desempeñaba como Gerente General. Y de acuerdo al Art. 21 de los 

Estatutos de la Compañía se encargo la Gerencia al señor Presidente. 

2.-DESARROLLO DE ACTIVIDADES.- 

áa.- Capital Social.- 

En el patrimonio del Balance de Situación del 2006, el capital suscrito y pagado fue de $ 800,00 dólares er 

el cual constan como socios los señores: Juan Núñez, Jenny Altamirano, Edison López. Viviana Molina. 

Luis López y Nelson Calvache. 

En los estatutos financieros del 2007 en la cuenta de Patrimonio, constan como nuevos socios a mas de los 

ya mencionados las señoras Piedad Antonieta Calvache, María del Carmen Calvache, los señores Melson 

Arturo Calvache, Nelson Vinicio Calvache, Luis Antonio Calvache, Héctor Salguero y Aíberto Cadena: 

igualmente con un capital social de $800,00 dólares. 

En el año 2008 la Junta Universal Extraordinaria de Accionistas celebrada el 23 de Abril resuelve realizar 

un aumento de capital por el valor de $161.000,00 dólares dando un total del capital suscrito y pagado por 

el valor de $ 161,800,00, esta decisión se lo tomo en vista de la grave situación económica que atravesaba 
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Con esta decisión definitiva mente se dio solución a todos los 

compañía vino arrastrando desde sus inicios. 

b.- Económico.- 

En el año 2006 se perdió $ 92.301,94: en el año 2007 se presento una ganancia de $ 1.32, pero la perdida 

acumulada al 31 de diciembre del 2007, llego a $ 143.467,41. 

En el Balance de Situación del 2008, la pérdida del ejercicio fue de $ 24.512,50 dólares da: ¿0 un total de 

pérdida acumulada de $ 167.978,59, este valor representaba más del 50% del capital suscrito a esa fecha.



  

Por esta razón la Junta de accionistas decidió incrementar el capital social por el monto de $175.000.00 

dólares, dando un total de $ 336.800,00 dólares, lo cual evito que la compañía ingrese en un proceso de 

liquidación y además permitió resolver todos los problemas económicos. 

En el Balance de situación del 2009 la compañía tiene una utilidad de $ 988.93 dólares, luego de realizar 

los ajustes respectivos permitidos por la Lev, ya que contablemente la utilidad del ejercicio fue de 

$ 11.910,53. 

c.- Volumen de Ventas.- 

Las ventas se han venido incrementando de la siguiente manera: 

2006 2.462.979 galones 

2007 3.334.632 galones 

2008 6.120.457 galones 

2009 10.014.682 galones 

En el año 2010 se espera llegar a los 12.000.000 galones de acuerdo a los volúmenes proyectados. 

d- Proyecciones.- 

En base a los análisis del volumen de ventas de los ingresos y gastos, se espera tener una utilidad de 

$5.000,00 a $ 10.000,00 dólares. Y una liquidez al final del año de $ 150.419.00 dólares, lo cual permitiría 

dar prestamos a futuras estaciones que ingresen a la RED, para lo cual como requisito indixp.nsable surá la 

hipoteca de la estación de servicio a favor de Petrocondor y la recuperación del crédito bajo la modalidad 

de descuento por facturación en base a los volúmenes de venta. 

3.-OBSERVACIONES.- 

Desde que la presidencia se hizo cargo de la gerencia se dispuso una reducción estricta reducir los gastos. 

Los nuevos socios luego de analizar la grave situación de la compañía resolvieron a través de varias Juntas 

de accionistas realizar dos aumentos de capital significativos esta medida técnica y profesiona! le permitió 

ponerle a la compañía en una buena situación. 

4.- RECOMENDACIONES..- 

Se recomienda a los señores socios que de igual manera como lo han venido haciendo desde que compraron 

la compañía sigan dando el apoyo económico, técnico y profesional con la finalidad de que siga creciendo 

la compañía tanto en volumen de ventas como en el aspecto económico. 

Finalmente agradezco a todos los señores socios, empleados, asesores y organismos de control que han 

hecho posible Hegar a la meta que al momento se encuentra viviendo la compañía.        


