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El 

  

'ORMO EMPRESARIAL 

Se ha cumphdo el año 2016 de lahores en el que los resultados obrenidos no han sido dentro de 
lo esperado pues tados conocemos que «s un este aña que se ampho el Inbuto de salvaguardias a 
productos importados por Lleuto del terremoto de abril donde muestro principal producto de 
venta fue afectado con una tasa del 40% al novcuía por ciento de los productos que distribunnos 
como son sistemas de incendio CCTV y Control de accesos 

Las ventas muy reducidas y el allo precto de los productos Incieron que el mercinlo se 
direccione a adquisicion de productos baratos su umportar la calalad Recibimos la visita de 
Francisco Sobazo reprusontante de Sumplex con us propuesta de compra en gran volumen con 
la sondieton de incrementar nuestro desenento. Con esa oferta se disndio adquirir vn stock de 
equipos de 49 500 00 usd que Lon el descuento adictonal vftecido Negabamos a un descuento en 
el vosto del 7%, que para fina) de esto año fisua) tiene un valor de $157,294 77 en ul rubro 
inventario, en su mayor parte finanusado por aporte de dos socibs qu no haa podido cobrar sus 
remuneraciones por msv/ictcnera de ventas 

Ta diverssticacion de chientes Luyo reto se planteo para este año, sc ha cumplido parcialmente y 
no como se esperaba 50 incorporaron nuevas Incas de productos como tuberia EMI e IMC, 
cables clecteicas y UTP canaletas plásticos, racks entre otros, e mcorporendo otro po de 
clientes como son mstaladores eléctricos y electromos 

  

Jon la nueva Imea se atendieron proyuctos de mediana complejidad fuunológica y cconamrea 
en el periodo 2016 

Mi 

  

"AS Y OBJEJIVOS PREVISTOS, GRADO De CUMPLIMIENTO Al CANZADO 
  

Da. las metas propuestas para el año 2016 creo que se han cumplido ci un 65% siendo una de 
nuestras debalidades el sapital de trabajo 

Se han abierto mas canales de distribucion que han traído provectos logrando posicionar la 
mara Simplea co el mercado nacional, pero han surgido muevos competidores que acuden a 
estos equipos como son [STC y Samper 151€ vende a mstaladoros en Mianu y Samper en 
Ecuador Se ha mdwado este problema a Simples, pero no hemos temido mucho apojo al 
sosporta, 

La recuperacion de cartera vencada con dos clientes ha sido un problema que afila enagormento 
al funcionarmento y liquide? de la empresa, pero sc formaron acciones va en el ambito lega! para 
podor recuperar los recursos pero aítn Uco. mas tiempo que recorrer para una soluuióo



DISPOSICIONES DEL DIRECTORIO Y DE LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS 

Mejorar y mantener la cartera de clientes, con el fín de diversificar el mercado y evitar posibles 
crisis económicas en ciertos mercados y lograr mantener una estabilidad accptable en épocas de 
crisis, 

Incrementar el personal en árcas deficitarias como es ventas y comercialización 

Disminuir el margen de utilidad de los proyectos donde se pueda colocar quipos del inventario 
con el fin de disminuir el producto caro y recuperar liquidez y analizar €n casos especificos 
ciertos valores de descuentos para clientes especiales, 

INFORM SOBRE TL RESULTADO DEL EJERCICIO 

La Administración informa que el desarrollo de las actividades de la Compañía en las 
condiciones antes señaladas dio como resultado del ejercicio económico una utilidad de 
541,325.22 

  

Los estados financieros que tienen un total de activos de US$ 584,385.85 y un total de 
patrimonio de US$ 166,094.82 surgen de registros contables llevados de conformidad con las 
disposiciones legales vigentes.    

En cuanto al Pasivo suma US $ 418,291.03 incluye cuentas por pagar al 31 de diciembre del 
2016 a proveedores locales 112,389.81 , del exterior 90,048.70 , otras cuentas por pagar por 
$215,852.52 que incluye participación trabajadores y otros que corresponde a obligaciones 
tributarias mantenidas al 31 de diciembre incluyendo impuesto a la renta por pagar, 

  

RECOMENDACION: 
2017 

  

18 Y COMPROMISOS ANTE LA JUNTA PARA EL EJTRCICIO DE 
  

La administración recomienda las siguientes acciones para el año 2017; 

1.- Incrementar la cartera de clientes, previo el análisis de márgenes de rentabilidad, iniciando la 
diversificación de áreas de atención, 

   

2.- Mantener los márgenes con clientes antiguos. 

  

3 - Incrementar el volumen de ventas para el siguiente año. 

Agradezco la confianza que los señores socios me dispensaron durante cl año 2016, tengo la 
seguridad que con el apoyo de ustedes durante cl año 2017 se alcanzarán los objetivos y motas 
propuestos por li administración. 

Atentamente, 

$240 

ia 
Ing. Juan Carlos Reyos 
GERENTE GENERAL.


