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INFORME DE GERENCIA 

A LOS SOCIOS DE PROLINGUA: 

Adjunto tos balances tanto de Situación como el Estado de Resultados al 31 de 

diciembre de 2018 para el análisis respectivo. 

1.-CUMPLIMIENTO DE LOS OBJETIVOS: 

Debo informar que el año 2018 fue un año de retos no solo para la empresa 

sino también para el país, por lo cual paso a informar que se ha concluido con 

todos los acabados de la construcción del edificio Ébano. 

2.-CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE LA JUNTA GENERAL 

Se ha cumplido con todas las disposiciones de la Junta General del año 

anterior. 

3.-INFORME DE ACTIVIDADES REALIZADAS DURANTE EL AÑO 2018 

Debo informar durante el año 2018 continuamos con la intervención por 

parte de la Superintendencia de Compañías, la misma que se terminó el 12 

de diciembre de 2018, mientras tanto, durante todo el año se ha presentado 

a la Superintendencia toda la documentación solicitada. 

4.- SITUACION FINANCIERA DE LA COMPAÑÍA 

Para una revisión de la situación financiera de la empresa se va a 

realizar una comparación de las cifras de ventas, costos y gastos de 

los años 2016 y 2017: 

31/12/17 31/12/18 

Ventas 227.691 87.738 
Costos 223.745 106.072 
Gastos Adm. 51.917 107.831 

Utilidad antes Imptos. 30.256 
Pérdida 126.796 

Como podemos observar los gastos disminuyeron pero también 
disminuyeron las ventas, por lo que podríamos decir que no existe 
liquidez en la compañía. 

5.- RECOMENDACIONES A LA JUNTA GENERAL RESPECTO DE POLÍTICAS Y 

ESTRATEGIAS PARA El SIGUIENTE PERIODO ECONÓMICO 

Seguiré trabajando esforzadamente para lograr las metas fijadas para el 

 



  

año 2019 y recomiendo al área de ventas que terminen de vender los 
departamentos lo más pronto posible y sí es preciso que se contrate 
vendedores externos para agilitar las ventas, de tal forma que contemos 
con liquidez para seguir reinvirtiendo en nuestro país. 

 


