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Señor Presidente 

Fioces o match your imagination Señores Accionistas 

artesác,becenosátos Presente.- 
tácil de limpiar 

De mis consideraciones.- 

Por medio del presente me dirijo a ustedes para entregar el informe gerencial 
correspondiente al Ejercicio Económico al 31 de diciembre del 2010, de acuerdo al 
cumplimiento de las disposiciones legales y estatutarias contempladas en la Ley de 

Compañías vigentes y estatutos de la compañía. 

En cuanto al aspecto político el año 2010, ha sido un año normal, dentro de las 
0 . a . . 

Y ol Lon conocidas pugnas entre la oposición y el gobierno, considerando factores como la 
poty seguridad, producción, desarrollo, y demás factores que inciden en el crecimiento 

económico de un país, se puede visualizar que aun necesitamos una mayor estabilidad 

política. 

Mucho mas que protección 

De acuerdo al año 2010, se puede indicar que la inflación refleja en parte el ritmo de la 
producción, ya que de no estar asociado a mayores niveles de producción, podría 

provocar incrementos más pronunciados en los precios de materias primas y productos 

finales para el sector de la construcción. 

€ El país no está generando la cantidad necesaria de empleos para mitigar los problemas 

LN sociales, a pesar de que se incrementaron los salarios manteniendo el criterio de 
IS compensar a los trabajadores a través de alzas superiores al índice de inflación, en el 

sector de la construcción se requiere mayor capacitación y formación artesanal en estos 
centros de Red Empleo de tal manera que la mano de obra sea calificada y posea un 
nivel de educación capaz de relacionarse, estabilizarse y concientizar de que el trabajo 
generado le permite crecer, mantener su economía familiar y hacer país. 

  

Empezaré señalando que el objetivo primario fue el crecer un 5% del total en ventas del 

año y lograr una rentabilidad de 7% en el Ejercicio del año 2010. 

Con respecto al cumplimiento de ventas anual, se puede indicar que se decreció en un 
2%, con respecto al año 2009, cabe señalar que la compañía tuvo que pasar por dos 

situaciones de falta de lealtad por parte de sus colaboradores, impactando en las 

ventas a nuestros clientes, adicionalmente se cerrá el local de Cumbayá, ya que el 
Productos químicos volumen de ventas con el margen establecido no compensaba los gastos, anticipos y 

para la construcción. esfuerzo dedicados, sin embargo la rentabilidad planteada se superó ya que el efecto 

suscitado en las ventas anteriormente señalado, es una de las causas de haber A 
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tipo de Esiicaciones. incrementado la rentabilidad. Considerando que se mantuvo menos personal y se logro 
el esfuerzo en ventas, con lo cual se demostró la capacidad del equipo con el que 

actualmente se cuenta. 

Las obligaciones mantenidas con el Estado, se han procedido a cancelar y presentar en 

el tiempo establecido, asi como también se señala que los colaboradores han recibido 

los diferentes componentes salarios a tiempo y como manda la ley. 
Con respecto al personal, se hicieron manuales de procesos y funciones de los puestos 

de trabajo, estos procesos los seguiremos implementando en todo el año 2011, y 

seguiremos en nuestro plan de capacitación para mantenerlos en constante formación, 

Floor to matsh your Imagination motivación y difusión. 
Conduativos, antideslizantes 
antiestático, bacteriostático 

en de Impr Hemos realizado importantes participaciones en posicionamiento de la compañía, 
nuestros Seminarios o Talleres con participación de nuestros proveedores nacionales y 

extranjeros ha hecho que seamos reconocidos por nuestra seriedad, compromiso y 

trabajo realizado. 

Sin embargo puedo señalar que el año 2010, a pesar de presentar ciertas dificultades 
micro-económicas, la compañía ha logrado eficiencia y eficacia para generar su trabajo. 

Las utilidades servirán para que tanto accionistas como empleados se sientan a gusto, 

motivados, activos y concientes de que el trabajo realizado es en beneficio de todos 
AOS quienes hacemos APLIKA. 

Mucho mas que protección 

Nuestra proyección para el año 2011, es incrementar nuestra participación local, 

enfocados en una meta del 15%, de nuestro total de ventas del año 2010, y manejar 

una rentabilidad superior al 10%, seguiremos difundiendo tecnología, y trabajaremos 

en nuevos sistemas de aplicación de productos químicos para la construcción, ya que la 
innovación es el camino para crecer y mantener la compañía. 

Los registros contables con sus respectivos anexos y documentación soporte se 
encuentra en oficinas de la compañía a disposición de los señores socios en caso de 

A requerirlo. 
AN 

AS Me gustaría manifestarles, que se considere el valor total del beneficio neto a la 
acumulación en la Reserva Facultativa, 

  

Anhelo que haya éxitos y triunfos en este nuevo período, me suscribo de ustedes, 

     
       

           

Atentamente 
ika Cial Lt TENDENCIA 
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