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INFORME DE GERENTE PERIODO 2007 

Me permito poner en conocimiento de la junta general de socios de la compañía TOP 

MEDICAL ECUADOR S.A., El siguiente informe que se refiere a la situación 
económica financiera de la empresa durante el ejercicio económico 2007 el cual se 
expone a continuación: 

1. CUMPLIMIENTO DE LOS OBJETIVOS PREVISTOS 

La empresa se constituyó el 01 de OCTUBRE del 2003, razón por la cual la compañía 
inicia sus actividades el mes de octubre del 2003, para el período 2003 se dan las 

directrices sobre planeación estratégica, presupuestos, cobertura de servicios entre 
otros elementos que desarrollará la entidad en el presente año. 

2.- CUMPLIMIENTO DE LAS DISPOSICIONES DE JUNTA GENERAL 

De la revisión efectuada a los libros de actas y expedientes así como de las 
resoluciones emitidas por la junta general de socios se constató que tanto las 
resoluciones como las disposiciones emanadas de la máxima autoridad han sido 

cumplidas a cabalidad durante el ejercicio económico del 2007. 

3. INFORMACION SOBRE HECHOS EXTRAORDINARIOS 

El año 2007, se caracterizó por una relativa recuperación económica después de la 
crisis financiera que dejara estragos y secuelas que afectaron a todos los sectores 
económicos, sin embargo en nuestro campo, manteníamos grandes expectativas para 

implementar a partir de enero del 2007, la lucha por parte de la autoridades 

económicas contra la inflación y las tasas de interés coadyuvo a una lenta reactivación 
con tendencia hacia la estabilidad económica del país, se debe destacar la falta de 
políticas de Estado para el largo plazo, que tiendan a estimular y desarrollar el sector 

empresarial. 

4. SITUACION FINANCIERA AL CIERRE DEL EJERCICIO 

De acuerdo con las cifras expuestas en los estados financieros del 2007, se podrá ver 

que la compañía a iniciado recién sus actividades en el año 2005 iniciando 

positivamente. 

Los resultados obtenidos por la empresa han sido positivos no los deseados por efectos 
a la fuerte competencia en el mercado. 

 



5. POLITICAS Y ESTRATEGIAS PARA EL 2007 

A fin de mantener y mejorar el posicionamiento de la empresa en el mercado 
nacional, aumentar un nicho en el mercado y emprender en nuevos negocios y 

actividades se ha diseñaron planes y propuestas de ventas para el mercado a nivel 
nacional y se comenzó a implementar la campaña de promoción y publicidad, acción 
con la cual se procura alcanzar los objetivos propuestos. 

6. PORPUESTA SOBRE DESTINO O REPARTO DE UTILIDADES. 

En este año se sugiere que las utilidades se acumulen. 

7. ESTADO DE CUMPLIMIETNO DE NORMAS DE PROPIEDAD INTELECTUAL. 

Nuestra compañía es distribuidor autorizado de las siguientes empresas 

internacionales: 

FUJINON CORPORATION 
TOYO MEDICAL CO. 
ACOMA MEDICAL INDUSTRY CO. LTD. 
TOSHIBA MEDICAL SYSTEMS CORPORATION 
ASAP 

Todos estos contratos y en todas las actividades en general que realiza la compañía, 
se respetan y cumplen todas las normas de propiedad intelectual y de derechos de 

actor. 

Atentamente, 

        

    
   

     
SUPERINTENDEN E Ci CIA DE IAS DIVISIÓN INFORMA TAS 

2 2 ABR 2888 

Mercy Cruz 
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